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Executive Summary FY 2025

Podsumowanie najwazniejszych wydarzen w okresie 01.01.2025-30.04.2026

ﬂVdroienia przemystowe \

= Pierwsze historycznie wdrozenie przemystowe w toku - 6/6 szt. modutéw UPD
z poczagtkowej partii przekazano do klienta koncowego - potwierdzona skutecznosc
dziatania na linii produkcyjnej wiodgcego producenta wyswietlaczy FPD z Chin

= Rosnacy pipeline projektéw na zaawansowanym etapie - na swiecie 5 podmiotow
testuje prototypowe maszyny przemystowe zintegrowane z modutem UPD (Etap 4.),
wszystkie cechuje wyzszy potencjat niz aktualnie realizowane wdrozenie
(rynki: Chiny, Korea Ptd., USA, Tajwan, Europa)

= Drugi modut UPD dostarczony do USA - rozszerzona i drozsza konfiguracja
na zyczenie klienta, ktorym jest producent maszyn notowany na Nasdag-100

Urzgdzenia DPS i systemy ODRA

= Nowi kaloryczni klienci m.in. Uniwersytet w Cambridge i Uniwersytet Massachusetts
w Lowell USA, ktorego laboratorium finansuje wiodgcy podmiot zbrojeniowy - Raytheon

= Defence contractor z USA rozpoczat wtasne testy na urzgdzeniu DPS;
wyrazny wzrost zainteresowania technologig XTPL przez segment obronny

= Pierwsza sprzedaz nowego systemu ODRA - odbiorcg klient przemystowy z Doliny
Krzemowej specjalizujgcy sie w advanced packaging w obszarze potprzewodnikow;
wyraznie wyzszy potencjat vs DPS: ponad 2x wyzsza cena, produkcja HMLV,
bezposredni kontakt z klientem, mozliwos¢ wielokrotnych zamowien

Strategia 2026-2028

= Przesunigcie celu 100 min zt sprzedazy komercyjnej na 2028 rok w efekcie bardziej
konserwatywnych szacunkow tempa dostarczania modutow UPD w kolejnych
wdrozeniach oraz rynkowego ,time to market” u globalnych producentow elektroniki

= Zabezpieczone finansowanie poprzez dwa z czterech procesow: 1. Dtug 2. Dotacje
3. Inwestor strategiczny 4. Emisja akcji; w 2026 zrealizowano proces emisji i dotacji /

X139L

15,6 min PLN
przychody ogdtem w 2025 roku (+14% r/r)

13,7 min PLN

sprzedaz produktow i ustug w 2025 roku (+12% r/r)

~30 min PLN

srodki pieniezne przyznane po dacie bilansowej
emisja (19,5 min PLN brutto), dofinansowanie NCBR (10,7 min PLN)

Urzadzenia DPS

dostarczone 13 szt. (Q1: 2, Q2: 2, Q3: 6, Q4: 3)
+45 zamowionych urzgdzen DPS od startu komercjalizacii

Moduty UPD

dostarczone 8 szt. (Q1: 1, Q2: 2, Q3: 4, Q4: 1)
15 zamowionych modutéw UPD od startu komercjalizacii
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Lider technologii ultraprecyzyjnego mikrodruku X13L

Jestesmy dostawcg przetomowych rozwigzan mikrodruku, dziatamy na szybkorosngcym rynku
elektroniki drukowanej, z dysruptywna technologig wdrazang przemystowo u pierwszego klienta,
interdyscyplinarnym zespotem ekspertow i planem skokowego wzrostu w 2028 roku.

@ Przetomowa technologia UPD @ Pierwsze wdrozenie przemystowe
Opracowalismy dysruptywna technologie, Od 2025 realizujemy wdrozenie przemystowe,
dzieki ktorej globalni producenci moga korzystac klientem koncowym producent wyswietlaczy FPD

z efektywnej kosztowo i skalowalnej precyzji z Chin o rocznych przychodach >20 mid USD,

druku o mikro rozmiarach do 1 um?" osiggnelismy to w branzy jako pierwsina swiecie
@ Pipeline globalnych projektow @ Nowa linia biznesowa ODRA

Mamy 5 projektow na zaawansowanym etapie, Pierwsze zamowienie systemu ODRA, linia o
ostatni moment ewaluaciji przed wdrozeniem kilkukrotnie wyzszym potencjale sprzedazy niz DPS
przemystowym, potencjat od kilkudziesigciu Komplementarna i synergiczna wzgledem:

do kilkuset modutéw UPD per projekt modutow UPD, urzadzen DPS, materiatéw HPM
@ Rosngcy rynek @ Strategia wzrostu

5xwzrost do >100 mid USD w 2034 roku, Planujemy wzrost do 100 min zt w 2028 roku,
wartosc globalnego rynku elektroniki drukowanej zgodnie z przyjetg Strategig na lata 2026-2028,
przy CAGR 2026-2034 na poziomie +22,2%2) osiggniemy to juz przy zatozeniu sukcesu kilku,
XTPL jest gotowy do wykorzystania tej szansy a nie wszystkich, projektow w pipeline sprzedazowym

1) Mikrometr, 1um = I-tysieczna milimetra, 50-100 razy mniej od srednicy ludzkiego wtosa

2) Zrdato: https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706
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Zmieniamy sposob produkcji nowoczesnej elektroniki X13L

Technologia XTPL dostarcza rozwigzania nieosiggalne dotychczas dostepnymi metodami na rynku.

Jest bezkonkurencyjna w zakresie rozdzielczosci, lepkosci i rozmiaréw struktur przewodzacych _ o
O Precyzyjna aplikacja

= Nanoszenie materiatow o wysokiej
lepkosci w strukturach o skali
mikrometrow

prad nawet do 1 um, tzw. mikrometra (1-milionowa metra lub 1-tysieczna milimetra).

1000000 . ' o = Wysokie wspotczynniki wysokosci
ATRLURD ZA;I;;(;crisipozyCJa SZErGiImi do szerokosci po jednorazowej
% depozycjituszu
100000 Unikalny obszar pracy metody XTPL PozYe)
Pokrywanie ztozonych
=~ 10000 i zZroznicowanych podtozy
L Metoda elektro-hydro-dynamiczna = Mozliwos¢ operowaniana
)
o 1000 elastycznych podtozach, w tym
o] = .. . .
:4&)-; Aerosol-jet trojwymiarowychi sphodkowyc;h
e , I = Przyktady: elektroniczne ptytki
o3 100 — Depozycja PCB, micro-chipy krzemowe
— bezposrednia
tuszem Bezpieczna dla $rodowiska
o niskiej . . .
10 —] lepkosci . = Nie wymaga zrgcych roztworow
DrukarkiInkjet i pola elektromagnetycznego
1
:Xj Efektywnai elastyczna produkcja
Tum 10um 100 pm = Czasowo oraz kosztowo
Wymiar drukowanych struktur [um]
Legenda:

. Unikalny obszar XTPL - nie wystepujg konkurencyjne metody Ogolny obszar pracy XTPL




Szerokie zastosowanie rozwigzan XTPL X13L

Nanostruktury przewodzace prad naniesione tuszem o duzej gestosci umozliwiajg produkcje i naprawe zaawansowanej elektroniki.
Cechy technologii UPD: mikrorozmiary, wysoka lepkosc, elastyczne ksztatty, zroznicowane powierzchnie.

e ) 7~
Sprawdz jak dziata technologia XTPL:
https://www.youtube.com/watch?v=r
asgt5CCPcY
https://www.youtube.com/watch?v=z .
R8569fF aw
https://www.youtube.com/watch?v=6 ‘ £~
jT8UclbGeM

XTPL Explainer. Part one: Defect repair : XTPL explainer series part two: Advanced
\ J Packaging with #XTPL Ultra-Precise...

]Upm 10um O



https://www.youtube.com/watch?v=rasgt5CCPcY
https://www.youtube.com/watch?v=rasgt5CCPcY
https://www.youtube.com/watch?v=zR8569fF_aw
https://www.youtube.com/watch?v=zR8569fF_aw
https://www.youtube.com/watch?v=6jT8UclbGeM
https://www.youtube.com/watch?v=6jT8UclbGeM

Odpowiadamy na globalne trendy X13L

Nanodruk jest technologig stanowigcg odpowiedz na nowe wyzwania stojgce przed produkcjg zaawansowanej elektroniki.
Pozwala na efektywne kosztowo, skalowalne i skokowe zmniejszanie wymiarow elektroniki z uwzglednieniem wysokiej rozdzielczosci.

Globalne megatrendy zwigzane z produkcjg zaawansowanej elektroniki

Miniaturyzacja rozmiaréw i wagi urzadzen Zmiana form i wtasciwosci elektroniki uzytkowe;j: Ekologia, 0szczednosc materiatow i energii
elektronicznych przy zwiekszeniu = elastycznosc w procesie produkcji i zmniejszenie ilosci
wydajnoscii szybkosci dziatania = nowe ksztatty, w tym formy trojwymiarowe odpadow

U

Rynek elektroniki drukowanej

O,
= W 2025 roku wartos¢ rynku elektroniki drukowanej wyniosta 17,8 mld USD (zrédto: Fortune Business Insights?) + 2 2 y 2 /O
= W 2026 roku prognozowana wartosc rynku elektroniki drukowanejwzrosnie 0 20,2% r/r do 21,3 mid USD
Prog Y | ) SO0 ent CAGR 2026-2034
= W perspektywie dekady do roku 2034, prognozowany jest 5-krotny wzrost i osiggniecie 105,9 mld USD

- CAGRw latach 2026-2034 wyniesie wysokie +22,2% dla globalnego rynku

elektroniki drukowanej

1) Zrodto: https://www. fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706
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Naszg technologie komercjalizujemy na catym swiecie X13L

XTPL z sukcesem komercjalizuje swoje produkty w ponad 20 krajach /
i prowadzi ewaluacje technologii UPD u globalnych producentow . . ) L .
elektroniki drukowanej celem wdrozen przemystowych. Wspierajgce sprzedaz XTPL kanaty komercjalizacji

Moduty UPD  UrzadzeniaDPS  SystemyODRA  HPM (nanotusze)

\2 \ N
Wtasna Centra Partnerstwa
sprzedaz demonstracyjno- strategiczne
sprzedazowe
A\ 4 A\ 4
Dystrybutorzy Licencjonowanie

20 dystrybutoréw rozwigzan XTPL na terenie:

Australia, Austria, Belgia, Chiny, Dania, Filipiny, Francja, Grecja, Hiszpania, Holandia, Indie,
Indonezja, Irlandia, Izrael, Japonia, Kanada, Korea Ptd., Luksemburg, Malezja, Meksyk, Niemcy,
? Oddziaty XTPL Obszar dziatania dystrybutorow XTPL [l Dostarczone produkty XTPL Nowa Zelandia, Portugalia, Singapur, Szwajcaria, Tajwan, Tajlandia, UK, USA, Wietnam, Wtochy.
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Portfolio odpowiadajgce potrzebom globalnych klientow

X13L

XTPL prowadzi ciggte dziatania o charakterze B+R, zwigkszajgc funkcjonalnos¢ i potencjat poszczegdlnych linii biznesowych,
a takze tworzgc nowe gamy produktow w odpowiedzi na zapotrzebowanie zgtaszane przez rynek. Wzrost komercjalizaciji
dowolnej z linii biznesowych pocigga za sobg jednoczesny wzrost pozostatych, w tym materiatow zuzywalnych.

Moduty UPD
do wdrozen przemystowych

= Moduty do nanoszenia
nanomateriatéw, integracja
z urzgdzeniami przemystowymi

= Mozliwos¢ wykorzystania w wielu
zastosowaniach, w tymm.in.
potprzewodniki, wyswietlacze
FPD i zaawansowane ptytki PCB

= Sredniacena: ~50-100 tys. EUR

Urzadzenia DPS
demonstrator do B+R

= Demonstrator technologii XTPL
= Samodzielny systemdla
producentow elektroniki w B+R
i prototypowaniu
= Odbiorcamiinstytuty badawcze
i dziaty B+R klientow
przemystowych
= Sredniacena: ~170-220 tys. EUR

_|_

Systemy ODRA
produkcja HMLV

Produkt w fazie rozwoju (B+R)
Produkcja High-Mix Low-Volume
Odbiorcami klienci korporacyjni
Srednia cena: ponad 2x wyzsza

niz DPS

Potencjat wielu zamowien do klienta
Start komercjalizacji: 2026

Mozliwe dostawy: Q4 2026

Nowe generacje produktow i rozwigzan bazujacych na

technologii UPD, w tym wstepna faza B+R nad multigtowicag

HPM
nanotusze

Nanotusze srebrne z doskonatg
stabilnoscig do zastosowania

w roznych technikach druku
Nanotusze ztote o wysokiej izolacji
Produkty sprzedawane partnerom
przemystowymiuniwersytetom
zZEMEA, USAi Azji

Materiat zuzywalny w modutach
UPD, urzgdzeniach DPS i ODRA

12



Pierwsze historycznie wdrozenie przemystowe w toku

Udowodniony potencjat i wiarygodnos¢ technologii w oczach globalnych partnerdw.
Sukces przejscia technologii XTPL z laboratorium do fabryki oraz czynnik wspierajgcy
pozostate projekty ewaluowane w pipeline i otwierajgcy nowe rozmowy biznesowe.

Realizacja projektu w Chinach

=  Status: 6 szt. modutow UPD dostarczonych do bezposredniego partnera, ostatni w Q1'26,
potwierdzone dziatanie w maszynach przemystowych na linii produkcyjnej klienta koncowego

= Kolejne zamowienie: trwajg negocjacje kolejnej transzy zamowien z dostawg w 2026 roku

=  Potencjat: kilkuletni okres realizacji z mozliwym wolumenem rzedu kilkudziesieciu modutow UPD

Kluczowe informacje

= Zamawiajacy: Yi Xin Technology, oficjalny dystrybutor rozwigzan XTPL na rynku chinskim

= Bezposredni partner: wiodgcy chinski producent maszyn do masowej produkcji wyswietlaczy FPD

=  Klient koncowy: jeden z najwigkszych producentow wyswietlaczy z Chin o przychodach »>20 mid USD/rok

W 9 miesiecy z 4. etapu do rozpoczecia wdrozenia:

04.2024  06.2024

Ustalanie Produkcja

specyfikaciji i wysytka
modutu UPD

do partnera

08.2024

Integracja
modutu UPD
Zmaszyng
przemystowg
partnera

10.2024

Wstepne
uruchomienie
prototypowej
maszyny, testy
i optymalizacja

01.2025

Decyzjaklienta
o wdrozeniu,
zamowienie
maszyn przez
partnera (i UPD)

Wdrozenie

w trakcie

Budowa maszyn
przemystowych przez
partnera, wstawienieich
na przemystowe linie
produkcyjne klienta

6 s:t

Moduty UPD
zamowione
w pierwszej partii

X139L

6/6

Moduty UPD
dostarczone przez
XTPL do wdrozenia

X12L UPD

I




Wdrozenie istotnie wptywa na kolejne szanse biznesowe X13L

Od startu wdrozenia przemystowego w 2025 roku, XTPL zwigkszy#t liczbg zaawansowanych
projektow na 4. etapie o kolejne 2 szanse biznesowe; rownolegle, z istniejgcym klientem 2 3
z Chin, rozpoczat wstepne testy w nowych obszarach - dla docelowo wigkszych rynkow.

Nowe projekty, ktore w Liczba miesiecy od
Wptyw pierwszego wdrozenia ha nowe szanse biznesowe g»? :suropksp%zezifjéggg% roéspigzi?; é?ar Zzgczvgj °
wdrozenie przemystowe z kolejnym klientem z Chin
p \ \. J/ \. J/
= Duze maszyny przemystowe z modutami UPD na linii
Naprawa produkcyjnejwyswietlaczy o ultrawysokiej rozdzielczosci
d’efektéw w = Istotne zmniejszenie liczby odrzutéw
wyswietlaczach (produktéw niemieszczacych sie w specyfikacii)
FPD = Zwiekszenie wydajnosci linii produkcyjnych klienta

. ) (naprawa lub usuwanie defektow)

g = Redukcja bezel* wyswietlaczy

% Rozpoczetewstgpnetesty |\ - generacja | *  Zainteresowanie zgtoszone przez

E " wyswietlaczy klienta koncowego

[ typu OLED = Docelowy rynek wiekszy od naprawy

N . L

a8 defektow wyswietlaczy FPD

Q h g

c

_g { N

o) =  Innowacjaw zakresie minimalizacji

S Rozpoczete wstepne testy o powierzchnibezel

= > Wyswietlacze _ _

typu microLED . Ze_alnteresc?wanle zgtoszone przez
klienta koncowego
= Docelowy rynek wiekszy od naprawy
\ J defektow wyswietlaczy FPD

*bezel - nieswiecaca powierzchnia wyswietlacza wynikajaca z koniecznosci doprowadzenia potaczeri i peryferiow




Szeroki pipeline projektow na réznym etapie zaawansowania

Zroznicowany geograficznie i wedtug zastosowan pipeline projektow nakierowanych na przemystowe
wdrozenia technologii UPD. kgczny potencjat 11 projektdw znajdujacych sie na co najmniej drugim etapie,
przy pozytywnej walidacjii petnym wdrozeniu, jest szacowany na ok. 200-300 modutow UPD sredniorocznie.

Pipeline projektow przemystowych dla globalnych klientow
USA EMEA Azja

Dotad 100% successrate
(etap 3.-> etap 4.)

Dotad 100% successrate

v (etap 4.-> etap5.)

Pogladowy proces wdrozen przemystowych technologii XTPL

ETAPO. ETAP1. ETAP 2.
Rozwdj Wstepny Ewaluacja
technologii kontakt technologii /
bazowej i identyfikacja prace rozwojowe
w XTPL potrzeb po stronie XTPL

@ tagcznailosc zidentyfikowanych projektow przemystowych

tgcznailosc projektow przemystowych na co najmniej 2. etapie;
wszystkie projekty sg rozwijane = brak utraconych szans biznesowych

tgcznailosc projektow na 4. etapie, przed wdrozeniem przemystowym;
wszystkie projekty sg rozwijane = brak utraconych szans biznesowych

tgcznailosc projektow po decyzji o wdrozeniu przemystowym

4 )
ETAP 3. ETAPS.
Walidacja Prototypowa maszyna Wdrozenie przemystowe
technologii przemystowa z modutem -technologia UPD na
u Partnera UPD testowana przez przemystowej linii
Partnera / Klienta produkcyjnej
. J

X139L
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Ewaluacja kluczowych projektow przemystowych (Etap 4.) X13L

Na swiecie 5 podmiotow testuje prototypowe maszyny przemystowe zintegrowane z modutem UPD.
Partneramii klientami koncowymi sg wiodacy globalnie producenci zaawansowanej elektroniki.
Decyzja o wdrozeniu przemystowym jest wynikiem testow oraz timingu potrzeby rynkowej klienta.

Zréznicowane projekty ewaluowane na kluczowych dla technologii addytywnych rynkach

o

= Braniza: = Branza: =  Branza:FPD = Branza: potprzewodniki = Branza:automotive
FPD i pdtprzewodniki FPD i pdtprzewodniki (advanced packaging) i elektronika konsumencka

= Bezposredni partner: = Klient koncowy: = Bezposredni partner: *  Klient koricowy: * Bezposredni partner:
producent urzadzen producent wyswietlaczy FPD producent maszyn z USA producent potprzewodnikow producent maszyn
przemystowych do z Korei Ptd. notowany na KRX notowany na Nasdag-100 z Tajwanunotowany na NYSE przemystowychdo
produkciji wyswietlaczy (~200 mid USD przychodoéw (~10 mid USD przychodow (~80 mid USD przychodow produkcji mikroelektroniki
i potprzewodnikéw z Chin rocznie, ~250 tys. pracownikow)  rocznie, ~15 tys. pracownikdw) rocznie, ~80 tys. pracownikow) oraz potprzewodnikow

= Potencjat: = Potencjat: = Potencjat: = Potencjat: = Potencjat:

kilkadziesigt szt. UPD wyzszy niz chinski WyZzszy niz chifski wyzszy niz chinski Wyzszy niz chinski




Delta Printing System jako demonstrator technologii X13L

46 szt. 13 szt. Zamowione DPS

Dostarczone DPS od Dostarczone DPS DostarczoneDPS | 1 3 3 13 12 13
startu komercijalizacji w okresie:
2020/21 01.01-31.12.2025
S g S Dostarczone DPS wg regionu Dostarczone DPS wg klienta
2025 2025

8%

EMEA ® Instytut
. . badawcz
Kluczowe informacje Y
Ameryka m Przemyst
=  Kolejny rok z dostawa kilkunastu urzadzen do klientow z EMEA, Ameryka Ptn. i Azja PN,
m Azja

=  Nowiodbiorcy w2025 roku to m.in. Uniwersytet w Cambridge, Uniwersytet
Massachusetts w Lowell (posiada laboratorium finansowane przez Raytheon)

oraz przemystowy defence contrator z USA Zagraniczne opracowania naukowe dot. technologii XTPL

= Dojrzalszyibardziej zdywersyfikowany pipeline odbiorcow na zréznicowanym etapie
negocjacji w porownaniu do poprzednich lat

= Kluczowe komponenty do budowy urzadzen DPS dostarczane z Europy, co znaczgco
ogranicza ryzyko wptywu globalnej sytuacji geopolitycznej na zdolnosci produkcyjne 3

=  Zawartaumowa z Tech Group z Estonii celem stopniowego outsourcowania produkciji 1 .
DPS, z pozytywnym wptywem na kapitat obrotowy XTPL |

2021 2022 2023 2024 2025 17




Zaufany partner do outsourcingu produkcji DPS X13L

22 grudnia 2025 zawartaumowa z Tech Group z Estonii
celem stopniowego outsourcingu produkcji urzgdzen DPS.

Spodziewane korzysci dla XTPL

* Mozliwosc¢ zwigkszenia wolumenu produkciji
elastycznosc oraz mozliwosc przesunigcia wewn.
zdolnosci produkcyjnych na wiekszg ilos¢ UPD i ODRA

= Poprawa zarzgdzania kapitatem obrotowym
rozliczenie ustugi (faktura) w momencie wysy+ki
przez partnera urzadzenia DPS do kor\cowego klienta

= Utrzymywanie nizszego poziomu zapasow
brak koniecznosci utrzymywania kilkumilionowego
poziomu zapasow i mrozenia gotowki

= Petnakoncentracjanarozwoju technologii
najwigkszg przewagag konkurencyjng XTPL jest
technologiai jej ciggty rozwoj, w docelowym modelu
Spotka nie zamierza wytwarzac produktow wewnetrznie




Nowa linia biznesowa - systemy ODRA

Linia biznesowa w postaci systemoéw ODRA (wczesniej DPS+) ma wypetni¢ nisze pomigdzy urzagdzeniami DPS,
a modutami UPD. Powstaje w odpowiedzi na zapotrzebowanie rynku, stuzgc do zaawansowanej produkcji HMLV
(szeroka gama produktéw wytwarzana w niewielkim wolumenie) i majac potencjat na szybkie skalowanie.

Przeznaczenie

Matoskalowa produkcja przemystowa u klientow korporacyjnych,
u ktorych nie ma zastosowania urzgdzenie DPS lub moduty UPD

HMLV (High-Mix Low-Volume) - szeroka gama produktéw (High Mix)
wytwarzanych w stosunkowo niewielkim wolumenie (Low Volume)

Samodzielny produkt z wysokim poziomem automatyzaciji

Status: zaawansowana faza B+R nad prototypem, pierwsze dostawy
planowane w Q4 2026 roku (poczatkowy lead time ~6-9 msc.)

Pierwszy klient - odbiorca przemystowy z siedzibg w Dolinie Krzemowej:

=  zamowienie z 3.2026, dostawa w Q4'26, wartosc 0,4-0,5 min USD

= klient specjalizuje sie w zaawansowanym pakowaniu
potprzewodnikow (advanced packaging)

=  sSwiadczy ustugi dla sektora technologicznego i obronnego

4 ) 4 )
>2X kilka szt
Wyzszacena Mozliwosc wielu
jednostkowa vs DPS, zamowien do odbiorcy
przy zachowaniu vs 1DPS per klient,
porownywalnejmarzy nawet do 8 szt.
\. J/ \. J/

X139L
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Wysoki potencjat do skalowania i zainteresowanie defence

W ocenie Zarzadu linia biznesowa systemow ODRA - ze wzgledu na wielkosc rynku i profil klientdw - cechuje sig
znacznie wyzszym potencjatem skalowania i generowania przychodow niz urzadzenia DPS, bedace demonstratorem
technologii XTPL. Najwigksze zainteresowanie systemami ODRA zgtasza obecnie sektor obronny (defence contractors).

pelta”

Wyrozniki systemu ODRA

Bezposredni kontakt z klientem koncowym, brak ,posrednika”
w postaci dostawcy maszyn przemystowych jak w modutach UPD

Cena na poziomie ~1,5-2mln PLN szt., mozliwa do osiggnigcia

Wielokrotnos¢ zamowien, pojedynczy klient moze zamowic kilka
szt. urzadzen po weryfikacji dziatania pierwszego systemu

Matoskalowa produkcja przemystowa, samodzielny produkt do
wysoce wyspecjalizowanych produktow tworzonych w limitowanej ilosci

Zainteresowanie sektora obronnego, potwierdzone toczgcymisie
rozmowami biznesowymi, w tym z duzg, globalng grupg zbrojeniowg

Potencjalne zastosowania

Zabezpieczenia elektromagnetyczne, np. w dronach, celem
uodpornienia na zaktocenia sygnatu

Komunikacja w wysokich czestotliwosciach, np. wytapywanie
radarami mniejszych obiektéw

Naprawa zaawansowanych komponentow, np. mikroelektronicznych,
w bezposredniej bliskosci pola dziatan bojowych

System zostat pierwszy raz zaprezentowany podczas targow
Productronica w Niemczech, w listopadzie 2025 roku

X139L
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Centrum demonstracyjno-sprzedazowe otwieranoweszanse X 139 L

Placowka zlokalizowana na kluczowym rynku dla nowoczesnych technologii - Boston, USA. Jest czgscig inkubatora
nowych technologii, przyciggajgc innowatorow oraz korporacje technologiczne poszukujgce innowacyjnych rozwigzan.
W metropolii Bostonu znajduje si¢ ponad 40 instytucji wyzszej edukacji, w tym m.in. MIT, Harvard, Cambridge.

Zespot i wyposazenie

=  Koordynacja: Dyrektor Sprzedazy na Ameryke Ptn. Urs Berger, ponad 20-letnie
miedzynarodowe doswiadczenie i tytut MBA

= Zespot: inzynier aplikacyjny (field application engineer) odpowiedzialny
zatechnologie i jej demonstracje klientom

= Wspotpraca: wspolne dziatania z oficjalnymi amerykanskimi dystrybutorami
rozwigzan XTPL - CWI Technical Sales i Ontos Equipment System

=  Wyposazenie: laboratorium demonstracyjno-sprzedazowe (showroom) z
produktami XTPL - mozliwosc realizowania testow na miejscu

Korzyscidla XTPL

= Nowe szanse biznesowe: niezalezna placowka w Bostonie z pracownikami
z amerykanskimi paszportami pozwala realizowac testy m.in. na probkach, ktére

nie moga by¢ wysytane do Polski ze wzgledu na procedury bezpieczenstwa

Sektor obronny: pierwsze zamowienie do tzw. defence contractora nastgpito
w roku otwarcia centrum demonstracyjnego (2025) i dotyczyto urzgdzenia DPS

Wsparcie: dla obecnych i przysztych klientow m.in. szybsze dostarczanie
materiatow eksploatacyjnych (HPM, nanotusze, dysze) do odbiorcow

Projekty B+R: zaproszenia do udziatu w projektach grantowych m.in. w ramach
Chips Act, bliska wspotpraca z duzymi korporacjami technologicznymi

11

Zrealizowanych dostaw
urzgdzen DPS w USA
i Kanadzie w latach
2022-2025

Projekt przemystowy na
zZaawansowanym 4. etapie
dla partnera notowanego
na Nasdaq 100
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Strategiczne partnerstwo z Manz Asia X13L

Partnerstwo obejmuje zakup od XTPL urzagdzenia DPS, ktdre zostanie zainstalowane w Semiconductor Innovation R&D
Center Manz w Taoyuan na Tajwanie, umozliwiajgc wspolne prowadzenie demonstracji i ewaluacji technologii UPD
dla klientéw przemystowych z branzy zaawansowanego pakowania potprzewodnikéw (ang. advanced packaging).

Partnerstwo z Manz Asia

=  Wspdlne centrum demonstracyjne wyposazone w urzgdzenie DPS
celem realizacji testow w bezposrednim sasiedztwie klientow koncowych

= Dostep do bazy klientow partnera zainteresowanych technologig
precyzyjnego druku

=  Petnienie roli dystrybutora produktow i ustug XTPL na Tajwanie i w Indiach

=  Wiarygodnos¢ w oczach lokalnych podmiotow dzieki wspotpracy z
partnerem o wieloletniej historii na rynku tajwanskim i indyjskim

= Uzyskanie efektow jak w centrum w Bostonie przy istotnie nizszym
zaangazowaniu kapitatowym niz budowa wtasnej struktury i marki

*  Mozliwosc integracji technologii UPD w maszynach Manz Asia
pod dedykowane projekty wdrozeniowe u klientow

By combining XTPL's dispensing technology with Manz's automation and process
integration expertise, we broaden our portfolio and provide more flexible
manurtacturing solutions, helping customers accelerate innovation and move
efficiently from prototype to volume production - Robert Lin, CEO of Manz Asia.




Wysoka aktywnos¢ XTPL na eventach branzowych X13L

Zwigkszanie globalnejrozpoznawalnosci XTPL dzigki uczestnictwu w kluczowych migedzynarodowych wydarzeniach
branzowych. Precyzyjne i selektywne targetowanie najwazniejszych konferencji to wigcej spotkan biznesowych
i szans sprzedazowych, ktore wspierajg budowanie pozycji eksperta w branzy elektroniki nowej generacji.

Udziat XTPL w konferencjach w 2025 roku: J-DA'“'“FT x17L

powering )
the microelectromcs

of tomorrow

=  SEMICON Korea 2025 - 19-22 lutego, Korea

=  LOPEC 2025 - 25-27 lutego, Niemcy

= IMAPS Device Packaging Conference - 3-6 marca, USA
=  EMERGE - 10 kwietnia, Szwecja

= Rapid.tech 3D 2025 - 14 maja, Niemcy

=  SEMICON South East Asia - 22 maja, Singapur
= ECTC-27-30maja, USA

=  JPCA - 4-6 czerwca, Japonia

=  TechBlick-11-12 czerwca, USA

=  Semiconductors UK 2025 - 2-3 lipca, UK

= NanoBIO 2025 - 8-12 wrzesnia, CGrecja

= JDAMMIT - 9-11 wrzes$nia, USA

. Semicon Taiwan - 10-12 wrzesnia, Taiwan
= EMPC 2025 - 16-28 wrzesnia, Francja Potencjat rozwigzan XTPL: zabezpieczenia

= ICFPE 2025 - 17-19 wrze$nia, Japonia elektromagnetyczne np. w dronach

L , (uodpornienie na zaktocenia sygnatu);
=  SMT Tech Days 2025 - 23-25 wrzesnia, Hiszpania komunikacja w wysokich czestotliwosciach
= IMAPS Symposium 2025 - 29 wrzesnia-2 pazdziernika, USA (wytapywanie radarami mniejszych obiektow);
=  TechBlick - 22-23 pazdziernika, Niemcy naprawa zaawansowanych komponentow
=  PIC Summit Europe - 4-5 listopada, Holandia mikroelektronicznych w bezposredniej bliskosci
= Semicon Europa (Productronica) - 18-21 listopada, Niemcy | Poladziatanbojowych
= Nepcon Microelectronics Asia - 28-30 listopada, Chiny
= IEDM 2025 - 6-10 grudnia, USA

=  SemiconJapan - 17-19 grudnia, Japonia \_

XTPL na pierwszej konferencji o zastosowaniu
technologii addytywnych w sektorze obronnym
JDAMMIT, USA (u gory)

XTPL z pierwszym publicznym pokazem
ODRA na Productronica, Niemcy (po prawej)

J
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Najwyzsze dotad przychody ogotem i sprzedaz komercyjna

Wartosci w tys. PLN

produktow i ustug

0
0

2019

Przychody ogotem

2063

B Przychody ze sprzedazy e Udziat sprzedazy komercyjne;j +12%
w przychodach ogotem ‘
13418 13696
12274
10042 PY °®
L4% 90% 88%
3%
2086
o4 [ ]
2020 2021 2022 2023 2024 2025
+14%
15 475 15608
12 817 13704
4702
2294
2020 2021 2022 2023 2024 2025

2019

X139L

Najwyzsze dotad przychody w ujeciu rocznym
13,7 mIn zt sprzedazy komercyjnej (+12% r/r)
15,6 min zt przychoddw ogdtem (+14% r/r)

13 dostarczonych urzadzen DPS w 2025 roku
odbiorcami m.in. Uniwersytet w Cambridge
oraz defence contractor z USA

8 dostarczonych modutéw UPD w 2025 roku
po dniu bilansowym wysytka ostatniego modutu
do klienta z Chin z pierwszej partii 6 szt.

Utrzymany wysoki udziat sprzedazy komercyjnej

w przychodach ogotem - gtéwne zrodto generowania

przychodow XTPL to miedzynarodowa sprzedaz

Komercjalizacja wszystkich linii biznesowych
w tym nowych systemow ODRA, wptywa pozytywnie
na potencjat przychodow w kolejnych latach

J
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Wysoka dyscyplina kosztowa i optymalizacja wydatkow X13L

Wartosci w tys. PLN / \
_m 2024 Q4 2025 Q42024 = Usprawnienia w zarzgdzaniu kapitatem obrotowym wraz

z dziataniami optymalizacyjnymi w catej strukturze kosztoéw

Przychody ze sprzedazy produktow i ustug 13 696 12274 3423 5613 . L . . L
skutkujg zmniejszeniem operacyjnych kosztow pienigznych:
Dotacje (refundacje i zaliczki)* 1912 1430 645 834
= FY2025: redukcjao 6,8 minPLN (-24%r/r)
Koszty wg rodzajow 37778 39975 10712 15 059

=  Wzrost amortyzacji do 6,0 min PLN (+32% r/r) wynikiem

Koszt wtasny sprzedazy 7759 6 669 2244 1795 m.in. zakonczenia wczesniejszych projektow dotacyjnych
z NCBR (amortyzacja liniowa 5 lat)

Amortyzacja 5954 4525 1653 1348
Rozliczenie programu motywacyjnego 2137 _ 2137 _ = Niski poziom naktadow na CAPEX dostosowany
_ do aktualnych potrzeb, kluczowe cele z programu
Operacyjne koszty pienigzne 21928 28768 4678 11890 inwestycyjnego 2023-2025 zostaty osiggniete
- Sredniomiesiecznie 1827 2397 1559 3963

= Stan srodkow pienieznych na koniec grudnia 2025 roku nie
EBITDA -16 325 -17 184 -5249 -2683 uwzglednia wptywow z emisji akcji po dniu bilansowym w
kwocie 19,5 miIn zt brutto oraz pozyskanej w tym samym

Zapas 4 415 441 . - ) . .
pasy 4252 4252 ° okresie dotacjiz NCBR w kwocie 10,1 mIn zt - ich potgczenie

Przeptywy pienigzne z dziat. operacyjnej -17 666 -2131 -18 112 -1351 zapewnia Spotce stabilng sytuacje finansowa

CAPEX 1263 6206 823 1600 = W 2026 roku oczekiwana stopniowa redukcja zapasow

Przeptywy pienigzne netto -21079 414 -3341 22 860 konwertowanych na sprzedaz urzgdzen DPS skutkiem

. o 3 . o : o rozpoczecia czesciowego outsourcingu produkcji partnera
*Zgodnie z zasadg rozliczania grantow, tylko czesc otrzymanych srodkow jest uwzgledniana w rachunku wynikow, a pozostata

czesc jest ujeta w bilansie w przychodach przysztych okresow.

31.12.2025 30.09.2025
L seas woxs A s

Stan srodkow na koniec okresu 6 607 9948




Przeptywy finansowe XTPL w 2025 roku

Wartosci w tys. PLN

01.01.2025

13696

sprzedaz

5954

amortyzacja

1912

dotacje

1080

przeptywy

inwestycyjne

1184

kapitat obrotowy

pozostate
przeptywy

7759

27882

koszt sprzedanych koszty operacyjne
produktow

X139L
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19,5 min z4 brutto z emisji oraz 10,1 min zt dofinansowania

Zaktualizowana w trakcie 2025 roku Strategia, w zwigzku z bardziej konserwatywnym szacunkiem tempa sprzedazy
modutow UPD w ramach biezgcego oraz przysztych wdrozen przemystowych, zidentyfikowata luke kapitatowag w Q2 2026
na poziomie ok. 15-20 min PLN. Spotka prowadzita w ostatnich kwartatach 4 rownolegte procesy celem jej zabezpieczenia.

Dtug Dotacje Inwestor strategiczny Podwyzszenie kapitatu
= Aktywnydialogz5 = Pozyskanie 10,1 min zt od NCBR, = Inwestor finansowy = Emisjaakcji
instytucjami, w tym umowa podpisana w kwietniu br., zainteresowany objeciem skierowana do rynku,
banki i banki ,misyjne” okres realizacji: 5.2026-12.2029 mniejszosciowego pakietu NWZA zwotane na
oraz wyspecjalizowane = W 2026 rok plan kolejnych wnioskéw =  Zaawansowany proces due- 9 marca 2026 roku
fundusze grantowych na kwote ok. 10-20 min z+ diligence, w tym rozmowy z = Wysoki popyt na akcje
naszymiklientami i partnerami i pozyskanie 19,5 min z+

= Kilka mozliwych wnioskow na
poziomie europejskim (konsorcjant) Ekspozycja na potprzewodniki

Srodki pozyskane przez Spotke w wyniku emisji akcji oraz dofinansowania z NCBR, w petni adresujg luke kapitatowa

brutto po cenie 65 z+

Fundusze zostang przeznaczone na wsparcie procesu komercjalizacji nowej linii biznesowej ODRA, kontynuacje
kluczowych dla dtugoterminowego wzrostu Spotki projektow B+R, a takze biezacg dziatalnosc operacyjna

X139L
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Cel 100 min PLN sprzedazy komercyjnej

Strategia XTPL przyjeta na lata 2026-2028 z celem 100 min PLN przychodow ze sprzedazy produktow i ustugw 2028 roku
oraz rentownoscig EBITDA na poziomie min. 20%. Realizacja planu w oparciu o zréznicowang partycypacje wszystkich linii
biznesowych, w tym pierwsze wdrozenia przemystowe i komercjalizacje urzagdzen DPS oraz ODRA.

Szacowany udziat przychodow
linii biznesowych w 2028 roku

Moduty UPD do wdrozen przemystowych

100 min PLN Cel 2028: sprzedaz ok. 100-150 szt. modutéw UPD

Pipeline: 11 projektow przemystowych z tgcznym potencjatem
sprzedazy ok. 200-300 modutdw sredniorocznie przy petnym wdrozeniu

40-45% Urzadzenia DPS i systemy ODRA do produkcji HMLV
sprzedaz tgcznie ok. 30 szt. urzgdzen DPS i systemow ODRA

Pipeline: bardziej dojrzaty i zréznicowany geograficznie,

obejmujgcy nowe obszary poza wyswietlaczamii potprzewodnikami

min. 20%
rentownosci

High Performance Materials (nanotusze, materiaty zuzywalne)
Cel 2028: zapewnienie ciggtosci pracy wszystkim klientom XTPL

Pipeline: rosngca sprzedaz modutow UPD, urzgdzen DPS i systemow ODRA
wptywa na wzrost wolumenu zamowien na materiaty HPM (nanotusze, dysze)

E Moduty UPD
m EBITDA DPS, ODRA
B HPM / materiaty eksploatacyjne

X139L
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HPM

Moduty UPD

Perspektywy linii biznesowych XTPL w horyzoncie Strateg

2026

2027 2028

Kolejne wdrozenie
przemystowe

Kilka rownolegle prowadzonych wdrozen przemystowych
z globalnymi producentami elektroniki nowej generacji

Systematyczny wzrost wolumenu na materiaty zuzywalne w oparciu o rosngcg baze produktow XTPL na swiecie
(moduty UPD, urzadzenia DPS, systemy ODRA)

A\

A\ 4

X139L
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Historycznie najwyzszy potencjat skalowania przychodow X13L

W branzy mikrodruku jestesmy jedyna firma na swiecie, ktora rozpoczeta wdrazanie autorskiej
technologii w przemystowej skali, rownolegle na zaawansowanym etapie ewaluacji mamy 5 kolejnych
projektow dla globalnych producentow elektroniki w: Chinach, Korei Ptd., USA, Tajwanie i Europie.

Atuty Potencjat

= DostarczyliSmy do rynku juz 46 urzadzen DPS, bedgcych = Globalny charakter technologii, produktow i odbiorcow

demonstratorem technologii XTPL = Ekspozycjaw ramach prowadzonych projektoéw na duze

= Wygenerowalismy kilkadziesiat niezaleznych publikacji i rosngce rynki: potprzewodniki, wyswietlacze,
naukowych o mozliwosciach wykorzystania technologii zaawansowane ptytki PCB, branza obronna

XTPL w przemystowej skali = Efekty pierwszego wdrozenia przemystowego:

= Naszymiklientami sg firmy przemystowe i instytuty 2 kolejne projekty przeszty do zaawansowanej fazy,
badawcze z +20 krajow w: Europie, Ameryce Pin., Azji a 2 dodatkowe, u biezgcego klienta, sg wstepnie testowane

- Technologia XTPL moze by¢ uzyta przez najwiekszych do rynkow o wiekszym potencjale niz naprawa defektow FPD

graczy na swiecie, takich jak np. Meta, Apple, Samsung, = Start nowej linii biznesowej ODRA, wyspecjalizowane
BOE, KLA, Applied Materials, TSMC, Tesla, Micron, Nvidia, urzgdzenie do produkcji seryjnej o profilu HMLV (High-Mix
Microsoft, Bosch, ST Microelectronicsiinni Low-Volume), ponad 2x wyzsza cena od DPS i mozliwos¢

= Posiadamy centrum demonstracyjno-sprzedazowe w wielokrotnych zamowien od pojedynczego lienta

Bostonie, USA, jednym z kluczowych dla XTPL rynkow, = ODRA jest komplementarna wzgledem portfolio XTPL, linia
ktore otwiera nam drzwim.in. do sektora obronnego rozwijana w odpowiedzi na zainteresowanie rynku, kilka
zaawansowanych rozmow z klientami, w tym duza,

= WdrozyliSmy w 2023-2025 intensywny program _ o _
miedzynarodowa grupa zbrojeniowa z branzy defence

inwestycyjny, dzis jestesmy przygotowani
organizacyjnie, procesowo, technologicznie = Okno czasowe dla precyzji druku XTPL wtasnie sie

i w zakresie mocy produkcyjnych, do intensywnego otwiera, dotychczasowe metody produkciji elektroniki
skalowania biznesu dochodzg do limitow biezgcego skoku generacyjnego




XTPL przygotowany do wzrostu X139L

XTPL posiada zasoby, umiejetnosci i doswiadczenie niezbedne do skokowego wzrostu sprzedazy do 100 min PLN w 2028 roku.
Zaktualizowana i przyjeta nalata 2026-2028 Strategia, uwzglednia czasochtonnos¢ procesow nakierowanych na przemystowe
wdrozenie technologii na linie produkcyjne kolejnych globalnych producentow elektroniki nowej generaciji.

-

Stworzona unikalna technologia UPD (Ultra Precise-Dispensing)

= Autorskatechnologia XTPL i potwierdzona potrzeba rynkowa

= Opatentowane rozwigzanie poprzez rozwijang miedzynarodowg chmure IP

* Pierwsze artykuty naukowe wiodgcych, zagranicznych zespotow badawczych

Cel: 100 min z4 : Rozpoczegcie komercjalizacji technologii i dywersyfikacji
= Dywersyfikacja produktowa - trzy linie biznesowe:
urzgdzenia DPS, moduty UPD, materiaty HPM

= Dywersyfikacjabiznesowa - ponad 45 dostarczonych urzgdzen DPS
do odbiorcow przemystowychi instytucji badawczych

2022-2025 = Dywersyfikacja geograficzna - zrealizowana sprzedaz produktow i ustug
do klientéw z ponad 20 krajow z: Ameryki Ptn., Azjii Euro
10-14 min z+ P J Y JHEHTeRY

. Skalowanie biznesu i uprzemystowienie technologii
rocznie

= XTPL w tancuchu wartosci globalnych producentow zaawansowanej elektroniki
- pierwsze wdrozenia technologii UPD na liniach przemystowych klientow

= Szeroki zakres aplikacji technologii m.in. potprzewodniki, wyswietlacze, ptytki PCB,
2015-2021 telekomunikacja, biosensory i dalsze poszerzanie zastosowan (sektor obronny)

0-2min zt

\- Rozwoj nowej linii biznesowej (ODRA) i przewag technologicznych (multigtowica)

rocznie 33




Zastrzezenie prawne

Niniejsza prezentacja zostata przygotowana przez XTPL S.A.
(,Spotka”) wytgcznie w celu przedstawienia jej dziatalnosci
biznesowe;.

Prezentacja:

= zawierawybraneinformacje i nie stanowi wyczerpujgcego
opisu dziatalnosci Spotki ani jej analizy finansowej;

= nie moze byc¢ traktowanai nie jest prognozg ani szacunkiem
dotyczgcym dziatalnosci Spotki lub jej wynikow finansowych;

* nie moze byc traktowane jako wyrazna lub dorozumiana
gwarancja doktadnosci czy kompletnosci informacji w niej
zawartych udzielona przez Spotke lub cztonkow jej zarzgdu,
a Spotka i cztonkowie jej zarzadu nie mogag ani nie bedg mogli
zostac pociggnieci do odpowiedzialnosci w zwigzku
z informacjami przedstawionymiw prezentacji;

* moze zawierac przewidywania dotyczgce przysztosci, ktorych
nie nalezy traktowac jako jakichkolwiek gwarancji dotyczgcych
wynikow finansowych.

Spotkai jej przedstawiciele nie majg obowigzku udzielania
dalszychinformaciji, aktualizowania czy poprawiania dokumentu
PO jego prezentacji.

Jakiekolwiek kopiowanie, rozpowszechnianie lub powielanie tej
prezentacji wymaga zgody Spotki. Osoby, ktére chcg podjac takie
dziatania w innych jurysdykcjach, muszg postepowac zgodnie

z wtasciwymi przepisami prawa, ktére mogg dodatkowo ograniczac
te dziatania.

Niniejsza prezentacja nie moze byc traktowana jako zacheta,
zaproszenie czy oferta jakiegokolwiek rodzaju, dokonywana przez
Spotke lub jej przedstawicieli, do kupna lub sprzedazy
jakichkolwiek papierow wartosciowych Spotki lub powigzanych

z nimi instrumentow finansowych, ani ktoregokolwiek z aktywow,
biznesu lub przedsiewzigcia Spotki opisanych w prezentacii.

Odbiorcy nie moga traktowac tej prezentacji jako porady
dotyczgcej prawa, podatkow, rachunkowosci, inwestowania,
ani porady dotyczgcej jakiegokolwiek instrumentu finansowego.

Prezentacja nie stanowi rekomendacji inwestycyjne;.

X139L
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Transformacja XTPL w horyzoncie Strategii X13L

Misja XTPL: lider w dostarczaniu przetomowych rozwigzan w obszarze elektroniki drukowanej, wyznaczajgcy standardy dla globalnej nanoprzysz+osci
Wizja XTPL: otwierac globalnym producentom droge do efektywnego kosztowo i skalowalnego wytwarzania zaawansowanej elektroniki nowej generacji

XTPLw 2025 XTPLw 2028
Rozwoj sprzedazy i biznesu
Przychody ze sprzedazy +10min PLN 100 mIn PLN

produktow i ustug : ) :
Kilka wdrozen przemystowych z globalnymi

Pierwsze wdrozenie i zaawansowane producentami zaawansowanej elektroniki

Wdrozenia przemystowe etapy w kilku kolejnych projektach

Potprzewodniki, wyswietlacze, ptytki PCB

. . Potprzewodniki, wyswietlacze, + defence, biosensory, telekomunikacja
Gtowne rynki otytki PCB
Globalna siec dystrybutorow, centra
. . . Dystrybutorzy na kilku rynkach sprzedazowe na kluczowych rynkach
Dziatania sprzedazowe R . . P yenry ’
P wspierani przez dziat sprzedazy dedykowany zespot sprzedazowy

Rozwoj operacyjny i organizacji

Pozwalajgce na generowanie Potencjat generowania sprzedazy
Moce produkcyjne pierwszych istotnych sprzedazy przewyzszajgce; cel strategiczny, obstuga kilku
i postepy w projektach wdrozeniowych wdrozen na przemystowg skalg
_ _ _ Wiodacy deep tech w Polsce, dynamicznie
o Dojrzata firma o profilu B+R z ptaska skalujgcy swoj biznes z matrycg procesow
Organizacja strukturg organizacyjng w ktorej egzekwowang przez najlepszych ekspertéw na
zadania wzajemnie sig przenikajg Swiecie
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Strategia 2026-2028 dostosowana do realiow rynkowych X139L

Po blisko trzyletnim okresie realizacji Strategii 2023-2026, w trakcie ktorej Spotka zrealizowata wigkszos¢ zatozonych celow, modyfikacji
ulega podejscie do wdrozen przemystowych, celem lepszego dostosowania organizacji wzgledem rynkowego tempa adopcji rozwigzan
oferowanych przez XTPL. Cel 100 min PLN sprzedazy komercyjnej jest utrzymany, przesunigciu ulega czas jego realizacji na 2028 rok.

Czynniki wptywajace na aktualizacje Strateqii . )
| Je=Hranes Strategia 2023-2026 Strategia 2026-2028
=  Doswiadczeniaz realizacji pierwszego wdrozenia

z klientem z Chin skutkujg przyjeciem bardziej ) ) o
konserwatywnych szacunkow w zakresie tempa Zrealizowane cele Cele do osiggnigcia
dostarczania modutow UPD w kolejnych wdrozeniach
= Pierwsze petne wdrozenia = 100 min PLN sprzedazy
= Klienci XTPL to wiodacy globalnie producenci przemystowe -> w styczniu komercyjnej -> do osiggnigcia
Z rozbudowang strukturg, procesamii wewngtrznym 2025 XTPL rozpoczat wdrozenie w roku 2028
harmonogramem uruchamiania nowych produktéw na z klientem z Chin
dekady wprzdd, ktory podlega okresowym zmianom =  MarzaEBITDA na poziomie min.
=  Wzmocnienie dziatan 20% -> do osiggniecia
= Zespot XTPL ma wysoki wptyw na tempo adresowania sprzedazowych -> 2x wzrost w roku 2028
zgtaszanych potrzeb klienta w ramach prowadzonych liczby dystrybutoréw, otwarta
ewaluaciji i testow, a jednoczesnie niski na okno czasowe placowka fizycznaw USA | =  Obecnos¢ nawiodgcych
wprowadzania nowego produktu, ktore podyktowane zwiekszony dziat sprzedazy rynkach -> kolejne centra
jest wewnetrzng analizg i decyzjg klienta koncowego demonstracyjno-sprzedazowe
=  Wiegksze moce produkcyjne -> lub scista lokalna wspotpraca
( ) ( ) skrécenie czasu dostaw urzgdzen
. . DPS do pojedynczych tygodni = Kolejne wdrozenia przemystowe
1. Ewaluacja 2. Timeto POISEYRERYERTYD - mg)dquy UPD odpc?wiadajya za
techno|ogii market = Poszerzenie gtdwnych rynkéow 40-45% sprzedazy w roku 2028
-> technologia XTPL jest
Wysoki wptyw XTPL Niski wptyw XTPL testowana m.in. dp branzy ’ - No_yvg projekty -> uru.chqmie.nie.
na tempo postepow na tempo postepow automotive, a takze zastosowan linii biznesowej QDRA i osiggniecie
i koncowy sukces i koncowy sukces w sektorze obronnym zaawansowanej fazy multigtowicy
. J . J - J - J




Podsumowanie realizacji programu inwestycyjnego X13L

XTPLw latach 2023-2025 przeprowadzit z sukcesem proces inwestycyjny na kwote blisko 60 min PLN, ktory obejmowat wzmocnienie
kluczowych obszarow: sprzedaz, produkcja, B+R, a takze rozwoj organizacji i odpowiednie utozenie procesow wewnetrznych dla celow
strategicznych. Wdrozenie ponizej opisanych zmian oznacza, ze XTPL jest obecnie dobrze przygotowany do skalowania sprzedazy.

Pierwsze historycznie wdrozenie przemystowe oraz Istotne postepy = Zwigkszenie mocy produkcyjnych do = Szeregusprawnienw
w zaawansowaniu pozostatych projektow i rosngca liczba szans obstugi skali zamowien w Strategii funkcjonalnosciistniejgcych
sprzedazowych w pipeline z wszystkich kluczowych rynkow = 2x zwiekszone tempo produkdii produktow XTPL

* Zbudowany zespot business development, w tym Dyrektor ds. urzgdzen DPS = Zaawansowany etap prac
sprzedazy globalnej, Dyrektor zarzgdzajgcy XTPL Inc. i osoba nad systemem ODRA
odpowiedzialna za region APAC w ramach nowej linii biznesowe;j

= Skrocenie czasu dostaw DPS do
klientow z kilku miesiecy do kilku
= Otworzenie zagranicznego centrum demonstracyjno-sprzedazowego tygodni = Kamien milowy w fazie B+R
w Bostonie, USA z break-even w ciggu pierwszych 12 miesigcy nad multigtowicg, potencjat
wykorzystania 8 dysz vs 1
w obecnych produktach

= Zabezpieczony zapas kluczowych
* Rozszerzenie siatki miedzynarodowych dystrybutorow do blisko 20 podzespotow do produkciji

doswiadczonychirozpoznawalnych w branzy podmiotow = Wybér partnera do outsourcingu DPS

= Wzrost aktywnosci na miedzynarodowych konferencjachi targach i przekierowanie mocy na UPD i ODRA
branzowych - wigecej spotkan biznesowych i szans sprzedazowych

Wzrost zatrudnienia do optymalnego dla realizacji Strategii poziomu
i pozyskanie wysokiej klasy interdyscyplinarnych ekspertow

= Poszerzenie oferty HPM
(nanotuszow) o tusz ztoty

J

= Wdrozenie nowych procesow wewnetrznych i systemow zarzgdzania
optymalizujgcych dziatanie i wspotprace w obrebie wszystkich dziatow

= Utworzenie zespotu zarzgdzania obecnymii przysztymiproduktami XTPL
(New Product Development)
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Chmura patentowa zabezpiecza technologie XTPL X13L

Witasnos¢ intelektualna stanowi jedng z kluczowych przewag konkurencyjnych XTPL. Globalne rozwigzania Spotki
sg systematycznie zabezpieczane poprzez poszerzanie chmury patentowej, chronigc je od momentu ztozenia wniosku.

Ll
p— Grupy patentowe ztozonych wnioskow
oo LI patenty opisujace proces UPD lub
Proces UPD urzadzenie wykorzystywane do tego
HPM Metoda druku Urzadzenie procesu
patenty zabezpieczajgce rozne formulacje
HPM
47 6 nanotuszu
przyznane dotad przyznane patenty patenty zabezpieczajgce rozwigzania
patenty w 2025 roku Oprogramowanie zaimplementowane w oprogramowaniu
sterujgcym urzgdzeniem drukujgcym
patenty opisujgce rozwigzania konkretnych
Pola aplikacyjne probleméw technologicznych z
wykorzystaniem metody UPD
Wsparcie migdzynarodowych kancelarii
= K&LGATES (Palo Alto, CA, USA) Charakteryzacja  Patentyzwigzanezcharakteryzacjy
_ . i kontrola iakosci i kont_rolq Jakosm wybranych elementow
= Gill Jennings & Every LLP (London, UK) ' J gtowicy drukujacej
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Rosnacy rynek dla technologii XTPL X13L

Intensywny rozwa@j rynku wynika z rosnacej liczby nowych zastosowan elektroniki drukowanej, elastycznej i organicznej.
Technologia XTPL jest wykorzystywana w istniejgcych obszarach elektroniki drukowanej, a dzieki niezrownanej precyzji,
moze doprowadzi¢ do powstania zupetnie nowych zastosowan o platformowym charakterze.

4 )

Zaawansowane sektory w ktorych XTPL komercjalizuje swoje rozwigzania

Inne potencjalne
branze dla XTPL

ZABEZPIECZENIA

28,8 mld USD (2024)
2024-2035: 3% CAGR

, »yr
WYSWIETLACZE ZAAWANSOWANE ZAAWANSOWANE '
OLED UKLADY SCALONE PLYTKI PCB
90,5 mid USD (2025) 157 mid USD (2026) 80,2 mid USD (2025) , 8
2025-2033: 25,1% CAGR 2026-2035: 13,4% CAGR 2025-2035: 5.7% CAGR BIOSENSORY
\ / 32,2mld USD (2025)

Zrdata: Grand View Research, Verified Market Research, Business Research Insights, GMI, Market Research Future 2025-2033:9,12% CAGR
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