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Wdrożenia przemysłowe

▪ Pierwsze historycznie wdrożenie przemysłowe w toku – 6/6 szt. modułów UPD 
z początkowej partii przekazano do klienta końcowego – potwierdzona skuteczność 
działania na linii produkcyjnej wiodącego producenta wyświetlaczy FPD z Chin

▪ Rosnący pipeline projektów na zaawansowanym etapie – na świecie 5 podmiotów 
testuje prototypowe maszyny przemysłowe zintegrowane z modułem UPD (Etap 4.), 
wszystkie cechuje wyższy potencjał niż aktualnie realizowane wdrożenie 
(rynki: Chiny, Korea Płd., USA, Tajwan, Europa)

▪ Drugi moduł UPD dostarczony do USA – rozszerzona i droższa konfiguracja 
na życzenie klienta, którym jest producent maszyn notowany na Nasdaq-100

Urządzenia DPS i systemy ODRA

▪ Nowi kaloryczni klienci m.in. Uniwersytet w Cambridge i Uniwersytet Massachusetts 
w Lowell USA, którego laboratorium finansuje wiodący podmiot zbrojeniowy – Raytheon

▪ Defence contractor z USA rozpoczął własne testy na urządzeniu DPS; 
wyraźny wzrost zainteresowania technologią XTPL przez segment obronny

▪ Pierwsza sprzedaż nowego systemu ODRA – odbiorcą klient przemysłowy z Doliny 
Krzemowej specjalizujący się w advanced packaging w obszarze półprzewodników; 
wyraźnie wyższy potencjał vs DPS: ponad 2x wyższa cena, produkcja HMLV, 
bezpośredni kontakt z klientem, możliwość wielokrotnych zamówień

Strategia 2026–2028

▪ Przesunięcie celu 100 mln zł sprzedaży komercyjnej na 2028 rok w efekcie bardziej 
konserwatywnych szacunków tempa dostarczania modułów UPD w kolejnych 
wdrożeniach oraz rynkowego „time to market” u globalnych producentów elektroniki

▪ Zabezpieczone finansowanie poprzez dwa z czterech procesów: 1. Dług 2. Dotacje 
3. Inwestor strategiczny 4. Emisja akcji; w 2026 zrealizowano proces emisji i dotacji

Executive Summary FY 2025
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przychody ogółem w 2025 roku (+14% r/r)

15,6 mln PLN

środki pieniężne przyznane po dacie bilansowej
emisja (19,5 mln PLN brutto), dofinansowanie NCBR (10,1 mln PLN)

~30 mln PLN 

sprzedaż produktów i usług w 2025 roku (+12% r/r)

13,7 mln PLN 

Podsumowanie najważniejszych wydarzeń w okresie 01.01.2025-30.04.2026

dostarczone 13 szt. (Q1: 2, Q2: 2, Q3: 6, Q4: 3)
+45 zamówionych urządzeń DPS od startu komercjalizacji

Urządzenia DPS

dostarczone 8 szt. (Q1: 1, Q2: 2, Q3: 4, Q4: 1)
15 zamówionych modułów UPD od startu komercjalizacji

Moduły UPD
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Lider technologii ultraprecyzyjnego mikrodruku

Jesteśmy dostawcą przełomowych rozwiązań mikrodruku, działamy na szybkorosnącym rynku 
elektroniki drukowanej, z dysruptywną technologią wdrażaną przemysłowo u pierwszego klienta, 
interdyscyplinarnym zespołem ekspertów i planem skokowego wzrostu w 2028 roku.

1) Mikrometr, 1 μm = 1-tysięczna milimetra, 50-100 razy mniej od średnicy ludzkiego włosa 6

Opracowaliśmy dysruptywną technologię, 
dzięki której globalni producenci mogą korzystać 
z efektywnej kosztowo i skalowalnej precyzji 
druku o mikro rozmiarach do 1 μm1)

Pierwsze zamówienie systemu ODRA, linia o 
kilkukrotnie wyższym potencjale sprzedaży niż DPS
Komplementarna i synergiczna względem: 
modułów UPD, urządzeń DPS, materiałów HPM

Mamy 5 projektów na zaawansowanym etapie,
ostatni moment ewaluacji przed wdrożeniem 
przemysłowym, potencjał od kilkudziesięciu 
do kilkuset modułów UPD per projekt

Od 2025 realizujemy wdrożenie przemysłowe, 
klientem końcowym producent wyświetlaczy FPD 
z Chin o rocznych przychodach >20 mld USD, 
osiągnęliśmy to w branży jako pierwsi na świecie

5x wzrost do >100 mld USD w 2034 roku,
wartość globalnego rynku elektroniki drukowanej 
przy CAGR 2026-2034 na poziomie +22,2%2)

XTPL jest gotowy do wykorzystania tej szansy

Planujemy wzrost do 100 mln zł w 2028 roku,
zgodnie z przyjętą Strategią na lata 2026–2028,
osiągniemy to już przy założeniu sukcesu kilku, 
a nie wszystkich, projektów w pipeline sprzedażowym

2) Źródło: https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706 

Przełomowa technologia UPD Pierwsze wdrożenie przemysłowe

Pipeline globalnych projektów Nowa linia biznesowa ODRA

Rosnący rynek Strategia wzrostu

https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706
https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706
https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706
https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706
https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706
https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706
https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706


Zmieniamy sposób produkcji nowoczesnej elektroniki  

Legenda:

Unikalny obszar XTPL - nie występują konkurencyjne metody Ogólny obszar pracy XTPL
7

Technologia XTPL dostarcza rozwiązania nieosiągalne dotychczas dostępnymi metodami na rynku. 
Jest bezkonkurencyjna w zakresie rozdzielczości, lepkości i rozmiarów struktur przewodzących 
prąd nawet do 1 μm, tzw. mikrometra (1-milionowa metra lub 1-tysięczna milimetra). Precyzyjna aplikacja

▪ Nanoszenie materiałów o wysokiej 
lepkości w strukturach o skali 
mikrometrów

▪ Wysokie współczynniki wysokości 
do szerokości po jednorazowej 
depozycji tuszu

Pokrywanie złożonych
i zróżnicowanych podłoży
▪ Możliwość operowania na 

elastycznych podłożach, w tym 
trójwymiarowych i schodkowych

▪ Przykłady: elektroniczne płytki 
PCB, micro-chipy krzemowe

Efektywna i elastyczna produkcja
▪ Czasowo oraz kosztowo

Bezpieczna dla środowiska 
▪ Nie wymaga żrących roztworów 

i pola elektromagnetycznego
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Wymiar drukowanych struktur [μm]
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Sprawdź jak działa technologia XTPL:

https://www.youtube.com/watch?v=r
asgt5CCPcY

https://www.youtube.com/watch?v=z
R8569fF_aw

https://www.youtube.com/watch?v=6
jT8UclbGeM

Szerokie zastosowanie rozwiązań XTPL

Nanostruktury przewodzące prąd naniesione tuszem o dużej gęstości umożliwiają produkcję i naprawę zaawansowanej elektroniki.
Cechy technologii UPD: mikrorozmiary, wysoka lepkość, elastyczne kształty, zróżnicowane powierzchnie.

https://www.youtube.com/watch?v=rasgt5CCPcY
https://www.youtube.com/watch?v=rasgt5CCPcY
https://www.youtube.com/watch?v=zR8569fF_aw
https://www.youtube.com/watch?v=zR8569fF_aw
https://www.youtube.com/watch?v=6jT8UclbGeM
https://www.youtube.com/watch?v=6jT8UclbGeM


Miniaturyzacja rozmiarów i wagi urządzeń 
elektronicznych przy zwiększeniu 
wydajności i szybkości działania

Zmiana form i właściwości elektroniki użytkowej: 
▪ elastyczność 
▪ nowe kształty, w tym formy trójwymiarowe 

Ekologia, oszczędność materiałów i energii 
w procesie produkcji i zmniejszenie ilości 
odpadów
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Odpowiadamy na globalne trendy

Nanodruk jest technologią stanowiącą odpowiedź na nowe wyzwania stojące przed produkcją zaawansowanej elektroniki.
Pozwala na efektywne kosztowo, skalowalne i skokowe zmniejszanie wymiarów elektroniki z uwzględnieniem wysokiej rozdzielczości.

Globalne megatrendy związane z produkcją zaawansowanej elektroniki

Rynek elektroniki drukowanej

▪ W 2025 roku wartość rynku elektroniki drukowanej wyniosła 17,8 mld USD (źródło: Fortune Business Insights1))
▪ W 2026 roku prognozowana wartość rynku elektroniki drukowanej wzrośnie o 20,2% r/r do 21,3 mld USD
▪ W perspektywie dekady do roku 2034, prognozowany jest 5-krotny wzrost i osiągnięcie 105,9 mld USD
▪ CAGR w latach 2026-2034 wyniesie wysokie +22,2%

1) Źródło: https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706 

+22,2%
CAGR 2026-2034
dla globalnego rynku 

elektroniki drukowanej

https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706
https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706
https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706
https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706
https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706
https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706
https://www.fortunebusinessinsights.com/printed-electronics-market-109706


Naszą technologię komercjalizujemy na całym świecie

20 dystrybutorów rozwiązań XTPL na terenie: 
Australia, Austria, Belgia, Chiny, Dania, Filipiny, Francja, Grecja, Hiszpania, Holandia, Indie, 
Indonezja, Irlandia, Izrael, Japonia, Kanada, Korea Płd., Luksemburg, Malezja, Meksyk, Niemcy, 
Nowa Zelandia, Portugalia, Singapur, Szwajcaria, Tajwan, Tajlandia, UK, USA, Wietnam, Włochy.

Wspierające sprzedaż XTPL kanały komercjalizacji
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XTPL z sukcesem komercjalizuje swoje produkty w ponad 20 krajach 
i prowadzi ewaluacje technologii UPD u globalnych producentów 
elektroniki drukowanej celem wdrożeń przemysłowych.

Oddziały XTPL Dostarczone produkty XTPLObszar działania dystrybutorów XTPL

Centra 
demonstracyjno-

sprzedażowe

Dystrybutorzy

Własna 
sprzedaż

Moduły UPD Urządzenia DPS HPM (nanotusze)Systemy ODRA

Partnerstwa
strategiczne

Licencjonowanie
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Urządzenia DPS
demonstrator do B+R
▪ Demonstrator technologii XTPL
▪ Samodzielny system dla 

producentów elektroniki w B+R 
i prototypowaniu 

▪ Odbiorcami instytuty badawcze 
i działy B+R klientów 
przemysłowych

▪ Średnia cena: ~170-220 tys. EUR

Nowe generacje produktów i rozwiązań bazujących na 
technologii UPD, w tym wstępna faza B+R nad multigłowicą

Systemy ODRA 
produkcja HMLV
▪ Produkt w fazie rozwoju (B+R)
▪ Produkcja High-Mix Low-Volume
▪ Odbiorcami klienci korporacyjni
▪ Średnia cena: ponad 2x wyższa 

niż DPS
▪ Potencjał wielu zamówień do klienta
▪ Start komercjalizacji: 2026
▪ Możliwe dostawy: Q4 2026

Portfolio odpowiadające potrzebom globalnych klientów

▪ Moduły do nanoszenia 
nanomateriałów, integracja 
z urządzeniami przemysłowymi

▪ Możliwość wykorzystania w wielu 
zastosowaniach, w tym m.in. 
półprzewodniki, wyświetlacze 
FPD i zaawansowane płytki PCB

▪ Średnia cena: ~50-100 tys. EUR

Moduły UPD 
do wdrożeń przemysłowych

HPM
nanotusze
▪ Nanotusze srebrne z doskonałą 

stabilnością do zastosowania 
w różnych technikach druku

▪ Nanotusze złote o wysokiej izolacji
▪ Produkty sprzedawane partnerom 

przemysłowym i uniwersytetom 
z EMEA, USA i Azji

▪ Materiał zużywalny w modułach 
UPD, urządzeniach DPS i ODRA
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XTPL prowadzi ciągłe działania o charakterze B+R, zwiększając funkcjonalność i potencjał poszczególnych linii biznesowych, 
a także tworząc nowe gamy produktów w odpowiedzi na zapotrzebowanie zgłaszane przez rynek. Wzrost komercjalizacji 
dowolnej z linii biznesowych pociąga za sobą jednoczesny wzrost pozostałych, w tym materiałów zużywalnych.



▪ Status: 6 szt. modułów UPD dostarczonych do bezpośredniego partnera, ostatni w Q1’26, 
potwierdzone działanie w maszynach przemysłowych na linii produkcyjnej klienta końcowego

▪ Kolejne zamówienie: trwają negocjacje kolejnej transzy zamówień z dostawą w 2026 roku

▪ Potencjał: kilkuletni okres realizacji z możliwym wolumenem rzędu kilkudziesięciu modułów UPD

Realizacja projektu w Chinach
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Pierwsze historycznie wdrożenie przemysłowe w toku

Udowodniony potencjał i wiarygodność technologii w oczach globalnych partnerów. 
Sukces przejścia technologii XTPL z laboratorium do fabryki oraz czynnik wspierający 
pozostałe projekty ewaluowane w pipeline i otwierający nowe rozmowy biznesowe.

▪ Zamawiający: Yi Xin Technology, oficjalny dystrybutor rozwiązań XTPL na rynku chińskim

▪ Bezpośredni partner: wiodący chiński producent maszyn do masowej produkcji wyświetlaczy FPD

▪ Klient końcowy: jeden z największych producentów wyświetlaczy z Chin o przychodach >20 mld USD/rok

Kluczowe informacje

Decyzja klienta 
o wdrożeniu, 
zamówienie 
maszyn przez 
partnera (i UPD)

Wstępne 
uruchomienie 
prototypowej 
maszyny, testy 
i optymalizacja

Integracja 
modułu UPD 
z maszyną 
przemysłową 
partnera

Produkcja 
i wysyłka 
modułu UPD 
do partnera

Ustalanie 
specyfikacji

/e/d/c/b/a

Budowa maszyn 
przemysłowych przez 
partnera, wstawienie ich 
na przemysłowe linie 
produkcyjne klienta

Wdrożenie

04.2024 06.2024 08.2024 10.2024 01.2025 w trakcie

W 9 miesięcy z 4. etapu do rozpoczęcia wdrożenia:

6 szt.
Moduły UPD 
zamówione 

w pierwszej partii

6/6
Moduły UPD 

dostarczone przez 
XTPL do wdrożenia



Wpływ pierwszego wdrożenia na nowe szanse biznesowe
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Wdrożenie istotnie wpływa na kolejne szanse biznesowe

Od startu wdrożenia przemysłowego w 2025 roku, XTPL zwiększył liczbę zaawansowanych 
projektów na 4. etapie o kolejne 2 szanse biznesowe; równolegle, z istniejącym klientem 
z Chin, rozpoczął wstępne testy w nowych obszarach – dla docelowo większych rynków. 2

Nowe projekty, które w 
2025 roku przeszły do 4. 
etapu, poprzedzającego 
wdrożenie przemysłowe

3

Naprawa 
defektów w 

wyświetlaczach 
FPD

▪ Duże maszyny przemysłowe z modułami UPD na linii 
produkcyjnej wyświetlaczy o ultrawysokiej rozdzielczości

▪ Istotne zmniejszenie liczby odrzutów 
(produktów niemieszczących się w specyfikacji)

▪ Zwiększenie wydajności linii produkcyjnych klienta 
(naprawa lub usuwanie defektów)

Rozpoczęte wstępne testy

Rozpoczęte wstępne testy

Nowa generacja 
wyświetlaczy 

typu OLED

Wyświetlacze 
typu microLED

▪ Redukcja bezel* wyświetlaczy

▪ Zainteresowanie zgłoszone przez 
klienta końcowego

▪ Docelowy rynek większy od naprawy 
defektów wyświetlaczy FPD

▪ Innowacja w zakresie minimalizacji 
powierzchni bezel

▪ Zainteresowanie zgłoszone przez 
klienta końcowego

▪ Docelowy rynek większy od naprawy 
defektów wyświetlaczy FPD

W
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Liczba miesięcy od 
rozpoczęcia rozmów do 

osiągnięcia 4. etapu 
z kolejnym klientem z Chin

*bezel – nieświecąca powierzchnia wyświetlacza wynikająca z konieczności doprowadzenia połączeń i peryferiów



Zróżnicowany geograficznie i według zastosowań pipeline projektów nakierowanych na przemysłowe 
wdrożenia technologii UPD. Łączny potencjał 11 projektów znajdujących się na co najmniej drugim etapie, 
przy pozytywnej walidacji i pełnym wdrożeniu, jest szacowany na ok. 200-300 modułów UPD średniorocznie.
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Szeroki pipeline projektów na różnym etapie zaawansowania

Poglądowy proces wdrożeń przemysłowych technologii XTPL

Wdrożenie przemysłowe 
– technologia UPD na 
przemysłowej linii 
produkcyjnej

Prototypowa maszyna 
przemysłowa z modułem 
UPD testowana przez 
Partnera / Klienta

Walidacja 
technologii 
u Partnera

Ewaluacja 
technologii / 
prace rozwojowe 
po stronie XTPL

Wstępny 
kontakt 
i identyfikacja 
potrzeb

Rozwój 
technologii 
bazowej 
w XTPL

ETAP 5.ETAP 4.ETAP 3.ETAP 2.ETAP 1.ETAP 0.

AzjaUSA EMEA

20+

11

5

łączna ilość zidentyfikowanych projektów przemysłowych

łączna ilość projektów przemysłowych na co najmniej 2. etapie;
wszystkie projekty są rozwijane = brak utraconych szans biznesowych

łączna ilość projektów na 4. etapie, przed wdrożeniem przemysłowym;
wszystkie projekty są rozwijane = brak utraconych szans biznesowych

Pipeline projektów przemysłowych dla globalnych klientów

3 łączna ilość projektów po decyzji o wdrożeniu przemysłowym1
Dotąd 100% success rate 
(etap 4. -> etap 5.)

Dotąd 100% success rate 
(etap 3. -> etap 4.)



▪ Branża:
FPD i półprzewodniki

▪ Bezpośredni partner:
producent urządzeń 
przemysłowych do 
produkcji wyświetlaczy 
i półprzewodników z Chin

▪ Potencjał : 
kilkadziesiąt szt. UPD
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Ewaluacja kluczowych projektów przemysłowych (Etap 4.)

Chiny USA

▪ Branża: 
FPD

▪ Klient końcowy: 
producent wyświetlaczy FPD 
z Korei Płd. notowany na KRX 
(~200 mld USD przychodów 
rocznie, ~250 tys. pracowników)

▪ Potencjał: 
wyższy niż chiński

TajwanKorea Płd.

▪ Branża: FPD 
i półprzewodniki

▪ Bezpośredni partner: 
producent maszyn z USA 
notowany na Nasdaq-100 
(~10 mld USD przychodów 
rocznie, ~15 tys. pracowników)

▪ Potencjał : 
wyższy niż chiński

▪ Branża: półprzewodniki
(advanced packaging)

▪ Klient końcowy: 
producent półprzewodników 
z Tajwanu notowany na NYSE 
(~80 mld USD przychodów 
rocznie, ~80 tys. pracowników)

▪ Potencjał : 
wyższy niż chiński

Na świecie 5 podmiotów testuje prototypowe maszyny przemysłowe zintegrowane z modułem UPD. 
Partnerami i klientami końcowymi są wiodący globalnie producenci zaawansowanej elektroniki.
Decyzja o wdrożeniu przemysłowym jest wynikiem testów oraz timingu potrzeby rynkowej klienta.

Zróżnicowane projekty ewaluowane na kluczowych dla technologii addytywnych rynkach

Europa

▪ Branża: automotive 
i elektronika konsumencka

▪ Bezpośredni partner: 
producent maszyn 
przemysłowych do 
produkcji mikroelektroniki 
oraz półprzewodników

▪ Potencjał : 
wyższy niż chiński



1

3

5
6

5

2021 2022 2023 2024 2025

▪ Kolejny rok z dostawą kilkunastu urządzeń do klientów z EMEA, Ameryka Płn. i Azja

▪ Nowi odbiorcy w 2025 roku to m.in. Uniwersytet w Cambridge, Uniwersytet 
Massachusetts w Lowell (posiada laboratorium finansowane przez Raytheon) 
oraz przemysłowy defence contrator z USA

▪ Dojrzalszy i bardziej zdywersyfikowany pipeline odbiorców na zróżnicowanym etapie 
negocjacji w porównaniu do poprzednich lat

▪ Kluczowe komponenty do budowy urządzeń DPS dostarczane z Europy, co znacząco 
ogranicza ryzyko wpływu globalnej sytuacji geopolitycznej na zdolności produkcyjne

▪ Zawarta umowa z Tech Group z Estonii celem stopniowego outsourcowania produkcji 
DPS, z pozytywnym wpływem na kapitał obrotowy XTPL

62%
31%

8%

2025

EMEA

Ameryka
Płn.

Azja
85%

15%

2025

Instytut
badawczy

Przemysł

Delta Printing System jako demonstrator technologii
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Dostarczone DPS wg klienta

2020 2021 2022 2023 2024 2025

Zamówione DPS 1 4 7 13 9 11

Dostarczone DPS 1 3 3 13 12 13

Dostarczone DPS wg regionu

Kluczowe informacje

46 szt.
Dostarczone DPS od 

startu komercjalizacji 
2020/21

13 szt.
Dostarczone DPS 

w okresie: 
01.01-31.12.2025

Zagraniczne opracowania naukowe dot. technologii XTPL
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Zaufany partner do outsourcingu produkcji DPS

22 grudnia 2025 zawarta umowa z Tech Group z Estonii 
celem stopniowego outsourcingu produkcji urządzeń DPS. 

Spodziewane korzyści dla XTPL

▪ Możliwość zwiększenia wolumenu produkcji
elastyczność oraz możliwość przesunięcia wewn. 
zdolności produkcyjnych na większą ilość UPD i ODRA

▪ Poprawa zarządzania kapitałem obrotowym
rozliczenie usługi (faktura) w momencie wysyłki 
przez partnera urządzenia DPS do końcowego klienta

▪ Utrzymywanie niższego poziomu zapasów
brak konieczności utrzymywania kilkumilionowego 
poziomu zapasów i mrożenia gotówki

▪ Pełna koncentracja na rozwoju technologii
największą przewagą konkurencyjną XTPL jest 
technologia i jej ciągły rozwój, w docelowym modelu 
Spółka nie zamierza wytwarzać produktów wewnętrznie



Nowa linia biznesowa – systemy ODRA

19

Linia biznesowa w postaci systemów ODRA (wcześniej DPS+) ma wypełnić niszę pomiędzy urządzeniami DPS, 
a modułami UPD. Powstaje w odpowiedzi na zapotrzebowanie rynku, służąc do zaawansowanej produkcji HMLV 
(szeroka gama produktów wytwarzana w niewielkim wolumenie) i mając potencjał na szybkie skalowanie.

▪ Małoskalowa produkcja przemysłowa u klientów korporacyjnych, 
u których nie ma zastosowania urządzenie DPS lub moduły UPD

▪ HMLV (High-Mix Low-Volume) – szeroka gama produktów (High Mix) 
wytwarzanych w stosunkowo niewielkim wolumenie (Low Volume)

▪ Samodzielny produkt z wysokim poziomem automatyzacji

▪ Status: zaawansowana faza B+R nad prototypem, pierwsze dostawy 
planowane w Q4 2026 roku (początkowy lead time ~6-9 msc.)

▪ Pierwszy klient – odbiorca przemysłowy z siedzibą w Dolinie Krzemowej: 

▪ zamówienie z 3.2026, dostawa w Q4’26, wartość 0,4-0,5 mln USD

▪ klient specjalizuje się w zaawansowanym pakowaniu 
półprzewodników (advanced packaging)

▪ świadczy usługi dla sektora technologicznego i obronnego  

Przeznaczenie

>2x
Wyższa cena 

jednostkowa vs DPS, 
przy zachowaniu 

porównywalnej marży

kilka szt.
Możliwość wielu 

zamówień do odbiorcy 
vs 1 DPS per klient, 

nawet do 8 szt.



Wysoki potencjał do skalowania i zainteresowanie defence

20

W ocenie Zarządu linia biznesowa systemów ODRA – ze względu na wielkość rynku i profil klientów – cechuje się 
znacznie wyższym potencjałem skalowania i generowania przychodów niż urządzenia DPS, będące demonstratorem 
technologii XTPL. Największe zainteresowanie systemami ODRA zgłasza obecnie sektor obronny (defence contractors).

▪ Bezpośredni kontakt z klientem końcowym, brak „pośrednika” 
w postaci dostawcy maszyn przemysłowych jak w modułach UPD

▪ Cena na poziomie ~1,5-2 mln PLN szt., możliwa do osiągnięcia

▪ Wielokrotność zamówień, pojedynczy klient może zamówić kilka 
szt. urządzeń po weryfikacji działania pierwszego systemu

▪ Małoskalowa produkcja przemysłowa, samodzielny produkt do 
wysoce wyspecjalizowanych produktów tworzonych w limitowanej ilości

▪ Zainteresowanie sektora obronnego, potwierdzone toczącymi się 
rozmowami biznesowymi, w tym z dużą, globalną grupą zbrojeniową

Wyróżniki systemu ODRA

▪ Zabezpieczenia elektromagnetyczne, np. w dronach, celem 
uodpornienia na zakłócenia sygnału

▪ Komunikacja w wysokich częstotliwościach, np. wyłapywanie 
radarami mniejszych obiektów

▪ Naprawa zaawansowanych komponentów, np. mikroelektronicznych, 
w bezpośredniej bliskości pola działań bojowych

▪ System został pierwszy raz zaprezentowany podczas targów 
Productronica w Niemczech, w listopadzie 2025 roku

Potencjalne zastosowania
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Centrum demonstracyjno-sprzedażowe otwiera nowe szanse

21

Placówka zlokalizowana na kluczowym rynku dla nowoczesnych technologii – Boston, USA. Jest częścią inkubatora 
nowych technologii, przyciągając innowatorów oraz korporacje technologiczne poszukujące innowacyjnych rozwiązań. 
W metropolii Bostonu znajduje się ponad 40 instytucji wyższej edukacji, w tym m.in. MIT, Harvard, Cambridge.

▪ Koordynacja: Dyrektor Sprzedaży na Amerykę Płn. Urs Berger, ponad 20-letnie 
międzynarodowe doświadczenie i tytuł MBA 

▪ Zespół: inżynier aplikacyjny (field application engineer) odpowiedzialny 
za technologię i jej demonstrację klientom

▪ Współpraca: wspólne działania z oficjalnymi amerykańskimi dystrybutorami 
rozwiązań XTPL – CWI Technical Sales i Ontos Equipment System

▪ Wyposażenie: laboratorium demonstracyjno-sprzedażowe (showroom) z 
produktami XTPL – możliwość realizowania testów na miejscu

Zespół i wyposażenie

▪ Nowe szanse biznesowe: niezależna placówka w Bostonie z pracownikami 
z amerykańskimi paszportami pozwala realizować testy m.in. na próbkach, które 
nie mogą być wysyłane do Polski ze względu na procedury bezpieczeństwa

▪ Sektor obronny: pierwsze zamówienie do tzw. defence contractora nastąpiło 
w roku otwarcia centrum demonstracyjnego (2025) i dotyczyło urządzenia DPS

▪ Wsparcie: dla obecnych i przyszłych klientów m.in. szybsze dostarczanie 
materiałów eksploatacyjnych (HPM, nanotusze, dysze) do odbiorców

▪ Projekty B+R: zaproszenia do udziału w projektach grantowych m.in. w ramach 
Chips Act, bliska współpraca z dużymi korporacjami technologicznymi

Korzyści dla XTPL

Zrealizowanych dostaw 
urządzeń DPS w USA 
i Kanadzie w latach 

2022-2025

Projekt przemysłowy na 
zaawansowanym 4. etapie 
dla partnera notowanego 

na Nasdaq 100

1



Strategiczne partnerstwo z Manz Asia

22

Partnerstwo obejmuje zakup od XTPL urządzenia DPS, które zostanie zainstalowane w Semiconductor Innovation R&D 
Center Manz w Taoyuan na Tajwanie, umożliwiając wspólne prowadzenie demonstracji i ewaluacji technologii UPD 
dla klientów przemysłowych z branży zaawansowanego pakowania półprzewodników (ang. advanced packaging).

▪ Wspólne centrum demonstracyjne wyposażone w urządzenie DPS 
celem realizacji testów w bezpośrednim sąsiedztwie klientów końcowych

▪ Dostęp do bazy klientów partnera zainteresowanych technologią 
precyzyjnego druku

▪ Pełnienie roli dystrybutora produktów i usług XTPL na Tajwanie i w Indiach

▪ Wiarygodność w oczach lokalnych podmiotów dzięki współpracy z 
partnerem o wieloletniej historii na rynku tajwańskim i indyjskim

▪ Uzyskanie efektów jak w centrum w Bostonie przy istotnie niższym 
zaangażowaniu kapitałowym niż budowa własnej struktury i marki

▪ Możliwość integracji technologii UPD w maszynach Manz Asia 
pod dedykowane projekty wdrożeniowe u klientów

Partnerstwo z Manz Asia

By combining XTPL’s dispensing technology with Manz’s automation and process 
integration expertise, we broaden our portfolio and provide more flexible 
manufacturing solutions, helping customers accelerate innovation and move 
efficiently from prototype to volume production – Robert Lin, CEO of Manz Asia.



▪ SEMICON Korea 2025 – 19-22 lutego, Korea
▪ LOPEC 2025 – 25-27 lutego, Niemcy
▪ IMAPS Device Packaging Conference – 3-6 marca, USA
▪ EMERGE – 10 kwietnia, Szwecja
▪ Rapid.tech 3D 2025 – 14 maja, Niemcy
▪ SEMICON South East Asia – 22 maja, Singapur
▪ ECTC – 27-30 maja, USA
▪ JPCA – 4-6 czerwca, Japonia
▪ TechBlick – 11-12 czerwca, USA
▪ Semiconductors UK 2025 – 2-3 lipca, UK
▪ NanoBIO 2025 – 8-12 września, Grecja
▪ JDAMMIT – 9-11 września, USA
▪ Semicon Taiwan – 10-12 września, Taiwan
▪ EMPC 2025 – 16-28 września, Francja
▪ ICFPE 2025 – 17-19 września, Japonia
▪ SMT Tech Days 2025 – 23-25 września, Hiszpania
▪ IMAPS Symposium 2025 – 29 września-2 października, USA
▪ TechBlick – 22-23 października, Niemcy 
▪ PIC Summit Europe – 4-5 listopada, Holandia
▪ Semicon Europa (Productronica) – 18-21 listopada, Niemcy
▪ Nepcon Microelectronics Asia – 28-30 listopada, Chiny
▪ IEDM 2025 – 6-10 grudnia, USA
▪ Semicon Japan – 17-19 grudnia, Japonia

Udział XTPL w konferencjach w 2025 roku:

Wysoka aktywność XTPL na eventach branżowych

23

Zwiększanie globalnej rozpoznawalności XTPL dzięki uczestnictwu w kluczowych międzynarodowych wydarzeniach 
branżowych. Precyzyjne i selektywne targetowanie najważniejszych konferencji to więcej spotkań biznesowych 
i szans sprzedażowych, które wspierają budowanie pozycji eksperta w branży elektroniki nowej generacji.

XTPL na pierwszej konferencji o zastosowaniu 
technologii addytywnych w sektorze obronnym 
JDAMMIT, USA (u góry)

Potencjał rozwiązań XTPL: zabezpieczenia 
elektromagnetyczne np. w dronach 
(uodpornienie na zakłócenia sygnału); 
komunikacja w wysokich częstotliwościach
(wyłapywanie radarami mniejszych obiektów); 
naprawa zaawansowanych komponentów 
mikroelektronicznych w bezpośredniej bliskości 
pola działań bojowych

XTPL z pierwszym publicznym pokazem 
ODRA na Productronica, Niemcy (po prawej)



Wyniki finansowe
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Przychody ze sprzedaży
produktów i usług

Udział sprzedaży komercyjnej
w przychodach ogółem

▪ Najwyższe dotąd przychody w ujęciu rocznym 
13,7 mln zł sprzedaży komercyjnej (+12% r/r) 
15,6 mln zł przychodów ogółem (+14% r/r)

▪ 13 dostarczonych urządzeń DPS w 2025 roku 
odbiorcami m.in. Uniwersytet w Cambridge 
oraz defence contractor z USA

▪ 8 dostarczonych modułów UPD w 2025 roku
po dniu bilansowym wysyłka ostatniego modułu 
do klienta z Chin z pierwszej partii 6 szt.

▪ Utrzymany wysoki udział sprzedaży komercyjnej 
w przychodach ogółem – główne źródło generowania 
przychodów XTPL to międzynarodowa sprzedaż

▪ Komercjalizacja wszystkich linii biznesowych 
w tym nowych systemów ODRA, wpływa pozytywnie 
na potencjał przychodów w kolejnych latach

Najwyższe dotąd przychody ogółem i sprzedaż komercyjna

25

Wartości w tys. PLN

+12%

Przychody ogółem

+14%



▪ Usprawnienia w zarządzaniu kapitałem obrotowym wraz 
z działaniami optymalizacyjnymi w całej strukturze kosztów 
skutkują zmniejszeniem operacyjnych kosztów pieniężnych:

▪ FY 2025: redukcja o 6,8 mln PLN (-24% r/r)

▪ Wzrost amortyzacji do 6,0 mln PLN (+32% r/r) wynikiem 
m.in. zakończenia wcześniejszych projektów dotacyjnych 
z NCBR (amortyzacja liniowa 5 lat)

▪ Niski poziom nakładów na CAPEX dostosowany 
do aktualnych potrzeb, kluczowe cele z programu 
inwestycyjnego 2023–2025 zostały osiągnięte

▪ Stan środków pieniężnych na koniec grudnia 2025 roku nie 
uwzględnia wpływów z emisji akcji po  dniu bilansowym w 
kwocie 19,5 mln zł brutto oraz pozyskanej w tym samym 
okresie dotacji z NCBR w kwocie 10,1 mln zł – ich połączenie 
zapewnia Spółce stabilną sytuację finansową

▪ W 2026 roku oczekiwana stopniowa redukcja zapasów 
konwertowanych na sprzedaż urządzeń DPS skutkiem 
rozpoczęcia częściowego outsourcingu produkcji partnera

Wysoka dyscyplina kosztowa i optymalizacja wydatków

26

2025 2024 Q4 2025 Q4 2024

Przychody ze sprzedaży produktów i usług 13 696 12 274 3 423 5 613

Dotacje (refundacje i zaliczki)* 1 912 1 430 645 834

Koszty wg rodzajów 37 778 39 975 10 712 15 059

Koszt własny sprzedaży 7 759 6 669 2 244 1 795

Amortyzacja 5 954 4 525 1 653 1 348

Rozliczenie programu motywacyjnego 2 137 - 2 137 -

Operacyjne koszty pieniężne 21 928 28 768 4 678 11 890

- Średniomiesięcznie 1 827 2 397 1 559 3 963

EBITDA -16 325 -17 184 -5 249 -2 683

Zapasy 4 252 4 415 4 252 4 415

Przepływy pieniężne z dział. operacyjnej -17 666 -2 131 -18 112 -1 351

CAPEX 1 263 6 206 823 1 600

Przepływy pieniężne netto -21 079 414 -3 341 22 860

31.12.2025 30.09.2025

Stan środków na koniec okresu 6 607 9 948

*Zgodnie z zasadą rozliczania grantów, tylko część otrzymanych środków jest uwzględniana w rachunku wyników, a pozostała 
część jest ujęta w bilansie w przychodach przyszłych okresów.

Wartości w tys. PLN
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Przepływy finansowe XTPL w 2025 roku
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Wartości w tys. PLN
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19,5 mln zł brutto z emisji oraz 10,1 mln zł dofinansowania

28

Zaktualizowana w trakcie 2025 roku Strategia, w związku z bardziej konserwatywnym szacunkiem tempa sprzedaży 
modułów UPD w ramach bieżącego oraz przyszłych wdrożeń przemysłowych, zidentyfikowała lukę kapitałową w Q2 2026 
na poziomie ok. 15-20 mln PLN. Spółka prowadziła w ostatnich kwartałach 4 równoległe procesy celem jej zabezpieczenia.

Środki pozyskane przez Spółkę w wyniku emisji akcji oraz dofinansowania z NCBR, w pełni adresują lukę kapitałową

Fundusze zostaną przeznaczone na wsparcie procesu komercjalizacji nowej linii biznesowej ODRA, kontynuację 
kluczowych dla długoterminowego wzrostu Spółki projektów B+R, a także bieżącą działalność operacyjną

▪ Aktywny dialog z 5 
instytucjami, w tym 
banki i banki „misyjne” 
oraz wyspecjalizowane  
fundusze

Dług Dotacje Inwestor strategiczny Podwyższenie kapitału

▪ Pozyskanie 10,1 mln zł od NCBR, 
umowa podpisana w kwietniu br., 
okres realizacji: 5.2026-12.2029

▪ W 2026 rok plan kolejnych wniosków 
grantowych na kwotę ok. 10-20 mln zł

▪ Kilka możliwych wniosków na 
poziomie europejskim (konsorcjant)

▪ Inwestor finansowy 
zainteresowany objęciem 
mniejszościowego pakietu 

▪ Zaawansowany proces due-
diligence, w tym rozmowy z 
naszymi klientami i partnerami

▪ Ekspozycja na półprzewodniki

▪ Emisja akcji 
skierowana do rynku, 
NWZA zwołane na 
9 marca 2026 roku

▪ Wysoki popyt na akcje 
i pozyskanie 19,5 mln zł 
brutto po cenie 65 zł



EBITDA

Cel 100 mln PLN sprzedaży komercyjnej
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10-20%

40-45%

40-45%

Moduły UPD
DPS, ODRA
HPM / materiały eksploatacyjne

100 mln PLN

Szacowany udział przychodów 
linii biznesowych w 2028 roku

Moduły UPD do wdrożeń przemysłowych 
Cel 2028: sprzedaż ok. 100-150 szt. modułów UPD
Pipeline: 11 projektów przemysłowych z łącznym potencjałem 
sprzedaży ok. 200-300 modułów średniorocznie przy pełnym wdrożeniu

Urządzenia DPS i systemy ODRA do produkcji HMLV
Cel 2028: sprzedaż łącznie ok. 30 szt. urządzeń DPS i systemów ODRA
Pipeline: bardziej dojrzały i zróżnicowany geograficznie, 
obejmujący nowe obszary poza wyświetlaczami i półprzewodnikami

High Performance Materials (nanotusze, materiały zużywalne)
Cel 2028: zapewnienie ciągłości pracy wszystkim klientom XTPL
Pipeline: rosnąca sprzedaż modułów UPD, urządzeń DPS i systemów ODRA 
wpływa na wzrost wolumenu zamówień na materiały HPM (nanotusze, dysze)

Strategia XTPL przyjęta na lata 2026-2028 z celem 100 mln PLN przychodów ze sprzedaży produktów i usług w 2028 roku 
oraz rentownością EBITDA na poziomie min. 20%. Realizacja planu w oparciu o zróżnicowaną partycypację wszystkich linii 
biznesowych, w tym pierwsze wdrożenia przemysłowe i komercjalizację urządzeń DPS oraz ODRA.

min. 20% 
rentowności



Perspektywy linii biznesowych XTPL w horyzoncie Strategii
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2026 2027 2028

D
PS
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RA
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PD
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PM

Pierwsze dostarczone do 
klientów systemy ODRA Istotny wzrost sprzedaży r/r 10-20 szt. sprzedanych 

systemów ODRA

10-15 szt. sprzedanych 
urządzeń DPS Stopniowy wzrost sprzedaży r/r 10-20 szt. sprzedanych 

urządzeń DPS

Kolejne wdrożenie 
przemysłowe

Kilka równolegle prowadzonych wdrożeń przemysłowych 
z globalnymi producentami elektroniki nowej generacji

Systematyczny wzrost wolumenu na materiały zużywalne w oparciu o rosnącą bazę produktów XTPL na świecie 
(moduły UPD, urządzenia DPS, systemy ODRA)
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Historycznie najwyższy potencjał skalowania przychodów

32

Atuty

▪ Dostarczyliśmy do rynku już 46 urządzeń DPS, będących 
demonstratorem technologii XTPL

▪ Wygenerowaliśmy kilkadziesiąt niezależnych publikacji 
naukowych o możliwościach wykorzystania technologii 
XTPL w przemysłowej skali

▪ Naszymi klientami są firmy przemysłowe i instytuty 
badawcze z +20 krajów w: Europie, Ameryce Płn., Azji

▪ Technologia XTPL może być użyta przez największych 
graczy na świecie, takich jak np. Meta, Apple, Samsung, 
BOE, KLA, Applied Materials, TSMC, Tesla, Micron, Nvidia, 
Microsoft, Bosch, ST Microelectronics i inni

▪ Posiadamy centrum demonstracyjno-sprzedażowe w 
Bostonie, USA, jednym z kluczowych dla XTPL rynków, 
które otwiera nam drzwi m.in. do sektora obronnego

▪ Wdrożyliśmy w 2023-2025 intensywny program 
inwestycyjny, dziś jesteśmy przygotowani 
organizacyjnie, procesowo, technologicznie 
i w zakresie mocy produkcyjnych, do intensywnego 
skalowania biznesu

Potencjał

▪ Globalny charakter technologii, produktów i odbiorców

▪ Ekspozycja w ramach prowadzonych projektów na duże 
i rosnące rynki: półprzewodniki, wyświetlacze, 
zaawansowane płytki PCB, branża obronna

▪ Efekty pierwszego wdrożenia przemysłowego: 
2 kolejne projekty przeszły do zaawansowanej fazy, 
a 2 dodatkowe, u bieżącego klienta, są wstępnie testowane 
do rynków o większym potencjale niż naprawa defektów FPD

▪ Start nowej linii biznesowej ODRA, wyspecjalizowane 
urządzenie do produkcji seryjnej o profilu HMLV (High-Mix 
Low-Volume), ponad 2x wyższa cena od DPS i możliwość 
wielokrotnych zamówień od pojedynczego klienta

▪ ODRA jest komplementarna względem portfolio XTPL, linia 
rozwijana w odpowiedzi na zainteresowanie rynku, kilka 
zaawansowanych rozmów z klientami, w tym duża, 
międzynarodowa grupa zbrojeniowa z branży defence

▪ Okno czasowe dla precyzji druku XTPL właśnie się 
otwiera, dotychczasowe metody produkcji elektroniki 
dochodzą do limitów bieżącego skoku generacyjnego

W branży mikrodruku jesteśmy jedyną firmą na świecie, która rozpoczęła wdrażanie autorskiej 
technologii w przemysłowej skali, równolegle na zaawansowanym etapie ewaluacji mamy 5 kolejnych 
projektów dla globalnych producentów elektroniki w: Chinach, Korei Płd., USA, Tajwanie i Europie.



XTPL przygotowany do wzrostu

Rozpoczęcie komercjalizacji technologii i dywersyfikacji

▪ Dywersyfikacja produktowa – trzy linie biznesowe: 
urządzenia DPS, moduły UPD, materiały HPM

▪ Dywersyfikacja biznesowa – ponad 45 dostarczonych urządzeń DPS 
do odbiorców przemysłowych i instytucji badawczych

▪ Dywersyfikacja geograficzna – zrealizowana sprzedaż produktów i usług 
do klientów z ponad 20 krajów z: Ameryki Płn., Azji i Europy

Skalowanie biznesu i uprzemysłowienie technologii

▪ XTPL w łańcuchu wartości globalnych producentów zaawansowanej elektroniki 
– pierwsze wdrożenia  technologii UPD na liniach przemysłowych klientów

▪ Szeroki zakres aplikacji technologii m.in. półprzewodniki, wyświetlacze, płytki PCB, 
telekomunikacja, biosensory i dalsze poszerzanie zastosowań (sektor obronny)

▪ Rozwój nowej linii biznesowej (ODRA) i przewag technologicznych (multigłowica)

XTPL posiada zasoby, umiejętności i doświadczenie niezbędne do skokowego wzrostu sprzedaży do 100 mln PLN w 2028 roku.
Zaktualizowana i przyjęta na lata 2026-2028 Strategia, uwzględnia czasochłonność procesów nakierowanych na przemysłowe 
wdrożenie technologii na linie produkcyjne kolejnych globalnych producentów elektroniki nowej generacji.
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Prz
ychody komercyjne

Stworzona unikalna technologia UPD (Ultra Precise-Dispensing)

▪ Autorska technologia XTPL i potwierdzona potrzeba rynkowa

▪ Opatentowane rozwiązanie poprzez rozwijaną międzynarodową chmurę IP

▪ Pierwsze artykuły naukowe wiodących, zagranicznych zespołów badawczych

10-14 mln zł
rocznie

Cel: 100 mln zł

2015-2021

2022-2025

2028

2028+

0-2 mln zł 
rocznie



Zastrzeżenie prawne

Niniejsza prezentacja została przygotowana przez XTPL S.A. 
(„Spółka”) wyłącznie w celu przedstawienia jej działalności 
biznesowej.

Prezentacja:

▪ zawiera wybrane informacje i nie stanowi wyczerpującego 
opisu działalności Spółki ani jej analizy finansowej;

▪ nie może być traktowana i nie jest prognozą ani szacunkiem 
dotyczącym działalności Spółki lub jej wyników finansowych;

▪ nie może być traktowane jako wyraźna lub dorozumiana 
gwarancja dokładności czy kompletności informacji w niej 
zawartych udzielona przez Spółkę lub członków jej zarządu, 
a Spółka i członkowie jej zarządu nie mogą ani nie będą mogli 
zostać pociągnięci do odpowiedzialności w związku 
z informacjami przedstawionymi w prezentacji;

▪ może zawierać przewidywania dotyczące przyszłości, których 
nie należy traktować jako jakichkolwiek gwarancji dotyczących 
wyników finansowych.

Spółka i jej przedstawiciele nie mają obowiązku udzielania 
dalszych informacji, aktualizowania czy poprawiania dokumentu 
po jego prezentacji.

Jakiekolwiek kopiowanie, rozpowszechnianie lub powielanie tej 
prezentacji wymaga zgody Spółki. Osoby, które chcą podjąć takie 
działania w innych jurysdykcjach, muszą postępować zgodnie 
z właściwymi przepisami prawa, które mogą dodatkowo ograniczać 
te działania. 

Niniejsza prezentacja nie może być traktowana jako zachęta, 
zaproszenie czy oferta jakiegokolwiek rodzaju, dokonywana przez 
Spółkę lub jej przedstawicieli, do kupna lub sprzedaży 
jakichkolwiek papierów wartościowych Spółki lub powiązanych 
z nimi instrumentów finansowych, ani któregokolwiek z aktywów, 
biznesu lub przedsięwzięcia Spółki opisanych w prezentacji.

Odbiorcy nie mogą traktować tej prezentacji jako porady 
dotyczącej prawa, podatków, rachunkowości, inwestowania, 
ani porady dotyczącej jakiegokolwiek instrumentu finansowego.

Prezentacja nie stanowi rekomendacji inwestycyjnej. 
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Mardoniusz Maćkowiak
mardoniusz.mackowiak@ccgroup.pl 
+48 605 959 539

Dziękujemy

XTPL S.A.
Legnicka 48E
54-202 Wrocław
xtpl.com

Kontakt dla inwestorów:
investors@xtpl.com

https://xtpl.com/pl/


Załączniki
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Transformacja XTPL w horyzoncie Strategii
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XTPL w 2025

Przychody ze sprzedaży 
produktów i usług +10 mln PLN

Wdrożenia przemysłowe Pierwsze wdrożenie i zaawansowane 
etapy w kilku kolejnych projektach

Główne rynki Półprzewodniki, wyświetlacze, 
płytki PCB

Działania sprzedażowe Dystrybutorzy na kilku rynkach 
wspierani przez dział sprzedaży

Moce produkcyjne
Pozwalające na generowanie 

pierwszych istotnych sprzedaży 
i postępy w projektach wdrożeniowych

Organizacja
Dojrzała firma o profilu B+R z płaską 

strukturą organizacyjną w której 
zadania wzajemnie się przenikają

XTPL w 2028

100 mln PLN

Kilka wdrożeń przemysłowych z globalnymi 
producentami zaawansowanej elektroniki

Półprzewodniki, wyświetlacze, płytki PCB
+ defence, biosensory, telekomunikacja

Globalna sieć dystrybutorów, centra 
sprzedażowe na kluczowych rynkach, 

dedykowany zespół sprzedażowy

Potencjał generowania sprzedaży 
przewyższającej cel strategiczny, obsługa kilku 

wdrożeń na przemysłową skalę

Wiodący deep tech w Polsce, dynamicznie 
skalujący swój biznes z matrycą procesów 

egzekwowaną przez najlepszych ekspertów na 
świecie

Rozwój sprzedaży i biznesu

Rozwój operacyjny i organizacji

Misja XTPL: lider w dostarczaniu przełomowych rozwiązań w obszarze elektroniki drukowanej, wyznaczający standardy dla globalnej nanoprzyszłości
Wizja XTPL: otwierać globalnym producentom drogę do efektywnego kosztowo i skalowalnego wytwarzania zaawansowanej elektroniki nowej generacji



Strategia 2026-2028 dostosowana do realiów rynkowych
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Po blisko trzyletnim okresie realizacji Strategii 2023-2026, w trakcie której Spółka zrealizowała większość założonych celów, modyfikacji 
ulega podejście do wdrożeń przemysłowych, celem lepszego dostosowania organizacji względem rynkowego tempa adopcji rozwiązań 
oferowanych przez XTPL. Cel 100 mln PLN sprzedaży komercyjnej jest utrzymany, przesunięciu ulega czas jego realizacji na 2028 rok.

Strategia 2026-2028Strategia 2023-2026

1. Ewaluacja 
technologii

Wysoki wpływ XTPL
na tempo postępów 

i końcowy sukces

2. Time to 
market

Niski wpływ XTPL
na tempo postępów 

i końcowy sukces

▪ Doświadczenia z realizacji pierwszego wdrożenia 
z klientem z Chin skutkują przyjęciem bardziej 
konserwatywnych szacunków w zakresie tempa 
dostarczania modułów UPD w kolejnych wdrożeniach 

▪ Klienci XTPL to wiodący globalnie producenci 
z rozbudowaną strukturą, procesami i wewnętrznym 
harmonogramem uruchamiania nowych produktów na 
dekady wprzód, który podlega okresowym zmianom

▪ Zespół XTPL ma wysoki wpływ na tempo adresowania 
zgłaszanych potrzeb klienta w ramach prowadzonych 
ewaluacji i testów, a jednocześnie niski na okno czasowe 
wprowadzania nowego produktu, które podyktowane 
jest wewnętrzną analizą i decyzją klienta końcowego

Czynniki wpływające na aktualizację Strategii

▪ Pierwsze pełne wdrożenia 
przemysłowe -> w styczniu 
2025 XTPL rozpoczął wdrożenie 
z klientem z Chin

▪ Wzmocnienie działań 
sprzedażowych -> 2x wzrost 
liczby dystrybutorów, otwarta 
placówka fizyczna w USA i 
zwiększony dział sprzedaży

▪ Większe moce produkcyjne ->  
skrócenie czasu dostaw urządzeń 
DPS do pojedynczych tygodni

▪ Poszerzenie głównych rynków 
-> technologia XTPL jest 
testowana m.in. do branży 
automotive, a także zastosowań 
w sektorze obronnym

Zrealizowane cele Cele do osiągnięcia

▪ 100 mln PLN sprzedaży 
komercyjnej -> do osiągnięcia 
w roku 2028

▪ Marża EBITDA na poziomie min. 
20% -> do osiągnięcia 
w roku 2028

▪ Obecność na wiodących 
rynkach -> kolejne centra 
demonstracyjno-sprzedażowe 
lub ścisła lokalna współpraca

▪ Kolejne wdrożenia przemysłowe 
-> moduły UPD odpowiadają za 
40-45% sprzedaży w roku 2028

▪ Nowe projekty ->  uruchomienie 
linii biznesowej ODRA i osiągnięcie 
zaawansowanej fazy multigłowicy



Podsumowanie realizacji programu inwestycyjnego
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▪ Szereg usprawnień w 
funkcjonalności istniejących 
produktów XTPL

▪ Zaawansowany etap prac 
nad systemem ODRA
w ramach nowej linii biznesowej

▪ Kamień milowy w fazie B+R 
nad multigłowicą, potencjał 
wykorzystania 8 dysz vs 1
w obecnych produktach

▪ Poszerzenie oferty HPM 
(nanotuszów) o tusz złoty

▪ Pierwsze historycznie wdrożenie przemysłowe oraz Istotne postępy 
w zaawansowaniu pozostałych projektów i rosnąca liczba szans 
sprzedażowych w pipeline z wszystkich kluczowych rynków

▪ Zbudowany zespół business development, w tym Dyrektor ds. 
sprzedaży globalnej, Dyrektor zarządzający XTPL Inc. i osoba 
odpowiedzialna za region APAC

▪ Otworzenie zagranicznego centrum demonstracyjno-sprzedażowego 
w Bostonie, USA z break-even w ciągu pierwszych 12 miesięcy

▪ Rozszerzenie siatki międzynarodowych dystrybutorów do blisko 20 
doświadczonych i rozpoznawalnych w branży podmiotów

▪ Wzrost aktywności na międzynarodowych konferencjach i targach 
branżowych – więcej spotkań biznesowych i szans sprzedażowych

▪ Zwiększenie mocy produkcyjnych do 
obsługi skali zamówień w Strategii

▪ 2x zwiększone tempo produkcji 
urządzeń DPS

▪ Skrócenie czasu dostaw DPS do 
klientów z kilku miesięcy do kilku 
tygodni

▪ Zabezpieczony zapas kluczowych 
podzespołów do produkcji

▪ Wybór partnera do outsourcingu DPS 
i przekierowanie mocy na UPD i ODRA

XTPL w latach 2023-2025 przeprowadził z sukcesem proces inwestycyjny na kwotę blisko 60 mln PLN, który obejmował wzmocnienie 
kluczowych obszarów: sprzedaż, produkcja, B+R, a także  rozwój organizacji i odpowiednie ułożenie procesów wewnętrznych dla celów 
strategicznych. Wdrożenie poniżej opisanych zmian oznacza, że XTPL jest obecnie dobrze przygotowany do skalowania sprzedaży.

Sprzedaż Produkcja B+R

Organizacja

▪ Wzrost zatrudnienia do optymalnego dla realizacji Strategii poziomu 
i pozyskanie wysokiej klasy interdyscyplinarnych ekspertów

▪ Wdrożenie nowych procesów wewnętrznych i systemów zarządzania 
optymalizujących działanie i współpracę  w obrębie wszystkich działów

▪ Utworzenie zespołu zarządzania obecnymi i przyszłymi produktami XTPL
(New Product Development) 



Chmura patentowa zabezpiecza technologię XTPL
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Grupy patentowe złożonych wniosków 

Proces UPD
patenty opisujące proces UPD lub 
urządzenie wykorzystywane do tego 
procesu

HPM patenty zabezpieczające różne formulacje 
nanotuszu

Oprogramowanie
patenty zabezpieczające rozwiązania 
zaimplementowane w oprogramowaniu 
sterującym urządzeniem drukującym

Pola aplikacyjne
patenty opisujące rozwiązania konkretnych 
problemów technologicznych z 
wykorzystaniem metody UPD

Charakteryzacja 
i kontrola jakości 

patenty związane z charakteryzacją 
i kontrolą jakości wybranych elementów 
głowicy drukującej

Wsparcie międzynarodowych kancelarii
▪ K&L GATES (Palo Alto, CA, USA)
▪ Gill Jennings & Every LLP (London, UK)

HPM Metoda druku Urządzenie

przyznane dotąd 
patenty

47
przyznane patenty 
w 2025 roku

6

Własność intelektualna stanowi jedną z kluczowych przewag konkurencyjnych XTPL. Globalne rozwiązania Spółki 
są systematycznie zabezpieczane poprzez poszerzanie chmury patentowej, chroniąc je od momentu złożenia wniosku.



Rosnący rynek dla technologii XTPL
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Zaawansowane sektory w których XTPL komercjalizuje swoje rozwiązania

WYŚWIETLACZE 
OLED

90,5 mld USD (2025)
2025-2033: 25,1% CAGR 

ZAAWANSOWANE 
UKŁADY SCALONE

157 mld USD (2026)
2026-2035: 13,4% CAGR 

ZAAWANSOWANE 
PŁYTKI PCB

80,2 mld USD (2025)
2025-2035: 5,7% CAGR 

Inne potencjalne 
branże dla XTPL

Źródła: Grand View Research, Verified Market Research, Business Research Insights, GMI, Market Research Future

Intensywny rozwój rynku wynika z rosnącej liczby nowych zastosowań elektroniki drukowanej, elastycznej i organicznej. 
Technologia XTPL jest wykorzystywana w istniejących obszarach elektroniki drukowanej, a dzięki niezrównanej precyzji, 
może doprowadzić do powstania zupełnie nowych zastosowań o platformowym charakterze.

ZABEZPIECZENIA

BIOSENSORY

28,8 mld USD (2024)
2024-2035: 3% CAGR 

32,2 mld USD (2025)
2025-2033: 9,12% CAGR 
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