X139L

Wyniki finansowe
Q1-Q3i1Q3 2023
Strategiarozwoju
2023-2026

Prezentacja dla inwestorow
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Zastrzezenie prawne

Niniejsza prezentacja zostata przygotowana przez XTPL S.A.
(,Spotka”) wytgcznie w celu przedstawienia jej dziatalnosci
biznesowe;.

Prezentacja:

= zawierawybraneinformacje i nie stanowi wyczerpujgcego
opisu dziatalnosci Spotki ani jej analizy finansowej;

= nie moze byc¢ traktowanai nie jest prognozg ani szacunkiem
dotyczgcym dziatalnosci Spotki lub jej wynikow finansowych;

* nie moze byc traktowane jako wyrazna lub dorozumiana
gwarancja doktadnosci czy kompletnosci informacji w niej
zawartych udzielona przez Spotke lub cztonkow jej zarzgdu,
a Spotka i cztonkowie jej zarzgdu nie moga ani nie bedg mogli
zostac pociggnieci do odpowiedzialnosci w zwigzku
z informacjami przedstawionymi w prezentaciji;

* moze zawierac przewidywania dotyczgce przysztosci, ktorych
nie nalezy traktowac jako jakichkolwiek gwarancji dotyczgcych
wynikow finansowych.

Spotkai jej przedstawiciele nie majg obowigzku udzielania
dalszychinformaciji, aktualizowania czy poprawiania dokumentu
PO jego prezentacji.

Jakiekolwiek kopiowanie, rozpowszechnianie lub powielanie tej
prezentacji wymaga zgody Spotki. Osoby, ktére chcg podjac takie
dziatania w innych jurysdykcjach, muszg postepowac zgodnie

z wtasciwymi przepisami prawa, ktére mogg dodatkowo ograniczac
te dziatania.

Niniejsza prezentacja nie moze byc traktowana jako zacheta,
zaproszenie czy oferta jakiegokolwiek rodzaju, dokonywana przez
Spotke lub jej przedstawicieli, do kupna lub sprzedazy
jakichkolwiek papierow wartosciowych Spotki lub powigzanych

z nimi instrumentow finansowych, ani ktoregokolwiek z aktywow,
biznesu lub przedsiewzigcia Spotki opisanych w prezentacii.

Odbiorcy nie moga traktowac tej prezentacji jako porady
dotyczgcej prawa, podatkow, rachunkowosci, inwestowania,
ani porady dotyczgcej jakiegokolwiek instrumentu finansowego.

Prezentacja nie stanowi rekomendacji inwestycyjne;.
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Executive summary Q1-Q3i1 Q3 2023 X132L

9.2 min PLN 4 I

sprzedaz produktow i ustug w Q1-Q3 2023 +38% r/r = przyjecie Strategii nalata 2023-2026 celem 10-krotnego wzrostu przychodéw ze
(+2,5mIn PLN r/r) sprzedazy produktow i ustug do 100 min PLN do konca 2026

3.6 min PLN w Q32023 (+1,1 min PLN kw/kw) = przejscie 2 kolejnych projektdw przemystowych do 4. etapu, zaawansowanej fazy

budowy urzgdzenia prototypowego z modutem XTPL - 2 moduty juz dostarczone, klienci
-1.2 min PLN koncowi to czotowy producent maszyn przemystowych z Nasdaq 100 i jeden
H

Z najwiekszych na swiecie producentow wyswietlaczy FPD
wynik EBITDAw Q1-Q3 2023

(+0,17mIn PLN r/r)
-0,4 min PLN EBITDA w Q32023 (+0,6 mIn PLN kw/kw)

= kontynuacja tgcznie 9 ewaluacji technologii do wdrozen przemystowych
z globalnymi graczami elektroniki drukowanejw obszarach:
potprzewodniki, wyswietlacze oraz zaawansowane ptytki PCB

= 9zamowien Delta Printing Systemi 8 dostarczonych urzadzen

5,1Tmin PLN _ o _ o
= 25 zrealizowanych sprzedazy High Performance Materials (HPM, nanotusze) z regiondw:
(+3,3mInPLNr/r)
2.8 min PLN w Q3 2023 (-0,8 min PLN kw/kw) = ochrony patentowe uzyskane w Malezji, Niemczech, Chinach, USA i Japonii
= uczestnictwo w kilkunastu miedzynarodowych wydarzeniach branzowych wspierajgce
rozpoznawalnosc¢ marki i rozwigzan XTPL na swiecie, w tym SEMICON Taiwan
34’6 min PLN i Productronica, Niemcy
wptyw netto pozyskanych srodkow
w ramach emisji akcji serii V w lipcu br. \ /




Dynamiczny wzrost przychodow ze sprzedazy X19L
produktow - podsumowanie Q1-Q3 2023

s N

= zakonczona transformacja z profilu R&D w firme
B Przychody ze sprzedazy e Udziat sprzedazy komercyjnej AT .
komercyjnej produktéw i ustug z sukcesem komercjalizujgcg swoje produkty
produktow i ustug w przychodach ogétem i technologie
10 042 6636 9 9,2min PLN = 9 O‘Frzymanych zaméwieh na urzgdzenia DPS
78% 85% przychody ze Sprzedazy W C|agu Q1-Q32023i8 dOStarCZOHyCh szt.
" produktow i ustug = wzrostowy trend przychodow ze sprzedazy
w Q1-Q3 2023 (+38%r/r) produktow i ustug zapoczatkowany
0 3% 2086 komercjalizacjg pierwszych dwoch linii
0 6L biznesowych - urzgdzen prototypujgcych DPS
. i High Performance Materials (HPM, nanotusze)
2019 2020 2021 2022 Q1-Q32022  Q1-Q32023 . , ,
= wyrazne przyspieszenie generowanych
przychodow od 2022 i komercjalizacja trzeciej,
Przychody ogtem 12 817 kluczowej linii biznesowej wdrozen
8518 10827 1 0; 8 min PLN przemystowych
przychody ze sprzedazy = wysoki udziat przychodow ze sprzedazy
4702 ogotemw Q1-Q3 2023 produktow i ustug w przychodach ogdtem -
2063 2294 (+27%rir) efektywny rozwdj biznesu

2019 2020 2021 2022 Q1-Q32022 Q1-Q32023 \ /




Wyniki finansowe - podsumowanie Q1-Q3iQ32023 X 1°L

s 2

Przychody ogétem 10827 8518 3939 3732 iustugw Q1-Q32023r/r - wyzsza sprzedaz
urzadzen DPS i wzrost ptatnosci z projektow

Przychody ze sprzedazy produktow i ustug 917 6 636 3639 3666 przemystowych

Dotacje (refundacje i zaliczki)* 2700 3042 1300 852 = wzrost kosztow operacyjnych wynikiem obstugi
. rosnace;j skali biznesu, wptywa przejsciowo

Koszt 13242 10560 4 868 3098

oszty operacyjne na EBITDA
EBITDA -1201 -1343 -368 901

= wyzsze wydatki inwestycyjne zwigzane

Przeptywy pieniezne z dziat. operacyjnej -3054 1055 -2552 938 z intensyfikacjg dziatan rozwojowych spotki w celu

realizacji dtugoterminowych celdéw biznesowych
CAPEX -5125 -1835 -2777 -708
= w Q3 wptyw netto z zakonczonej emisji akcji

Przeptywy pienigzne netto 25686 -1246 28755 -120 w lipcu br. w kwocie 34,6 min PLN
= srodki pieniezne pozwalajg na realizacje programu
jego finansowanie w istotnej czesci

Stan $rodkow na koniec okresu 31743 2971 k /

*Zgodnie z zasadg rozliczania grantow, tylko czes¢ otrzymanych srodkow jest uwzgledniana w rachunku wynikow,
apozostata czesc jest ujeta w bilansie w przychodach przysztych okresow.




Przeptywy pieniezne - podsumowanie Q1-Q3 2023 X13L

*dane w tys. PLN
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Transformacja XTPL

zaktadajgca dalszy wzrost wartosci

XTPLw 2022

Obszar rozwoju biznesu i sprzedazy

Przychody ze sprzedazy
produktow i ustug

Wdrozenia przemystowe

Gtowne rynki Potprzewodniki, wyswietlacze, ptytki PCB

Dystrybutorzy na kilku rynkach

Dziatania sprzedazowe i interdyscyplinarny dziat sprzedazy

Obszar rozwoju operacyjnego i organizacji

Pozwalajgce na generowanie pierwszych
istotnych sprzedazy i postepy
w projektach wdrozeniowych

Moce produkcyjne

Dojrzata firma o profilu R&D z ptaskg
strukturg organizacyjng w ktorej zadania
sie przenikajg

Organizacja

10 min PLN

Zaawansowane etapy w kilku projektach

XTPLw 2026

Przychody ze sprzedazy
produktow i ustug

Wdrozenia przemystowe

Gtowne rynki

Dziatania sprzedazowe

Moce produkcyjne

Organizacja

X19L

100 min PLN

Pierwsze petne wdrozenia przemystowe

Potprzewodniki, wyswietlacze, ptytki PCB
+ telekomunikacja, biosensory

Rozbudowana miedzynarodowa sie¢
dystrybutordéw, stacjonarne centra
sprzedazowe na trzech istotnych
technologicznie rynkach, zespot
dedykowany sprzedazy

Potencjat generowania do 160 min PLN
sredniorocznie i obstuzenie kilku petnych
wdrozen na przemystowg skale

Wiodacy deep tech w Polsce dynamicznie
skalujgcy swoj biznes z matrycg procesow
egzekwowang przez najlepszych
ekspertow

10
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Budowa biznesu na potwierdzonych potrzebach
globalnych graczy zaawansowanej elektroniki

Rozwoj technologii i biznesu

-

powstanie i rozwoj technologii

uczenie sie rynku i badanie potrzeb
zaawansowanej elektroniki w tym liczne
spotkania, konferencje, targi, pokazy
technologii

pierwsze projekty i ewaluacja technologii
przez klientéw przemystowych
i akademickie osrodki R&D

zgtoszenia patentowe

~

XTPL dzis

2015-2021

~

rozpoznawalna marka i miedzynarodowa
sprzedaz opracowanych produktow

5-krotnyr/r wzrost sprzedazy w 2022
komercyjnej (10 min PLN) - rosnaca
sprzedaz urzadzen Delta Printing System
(DPS) i High Performance Materials (HPM,
nanotusze)

9 projektow przemystowych

z potencjatem ~400 min PLN
sredniorocznej sprzedazy - wspotpraca
z globalnymi graczami elektroniki
drukowanejw celu integracji technologii
XTPL z przemystem

kontynuacja R&D i zabezpieczenie IP

Skalowanie biznesu

X19L

/7

-

(24 patenty)

2022

pierwsze wdrozenie przemystowe
planowane w H2 2024 i kolejne integracje
modutow XTPL z przemystem

10-krotny wzrost przychodow w 2026
(100 mIin PLN) i dalszy rozwoj sprzedazy
w kluczowych technologicznie
destynacjach z nowymi centramiw

USA, Tajwanie i w Korei Ptd.

wzrost zdolnosci produkcyjnych
we wszystkich liniach biznesowych

kontynuacja prac R&D - utrzymanie
dtugoterminowych przewag
konkurencyjnych

~

2023-2026

12



Silne fundamenty pod dalszy wzrost biznesu

Realizacja dotychczasowej sciezki rozwoju wsparta budowe stabilnych
fundamentow firmy w celu dalszego dynamicznego rozwoju

/

Stabilna sytuacja finansowa dzigki sSrodkom
Z emisji pozyskanymw lipcu br.

&

Unikana i przetomowa globalnie technologia
zabezpieczona migdzynarodowymi patentami

]

Platformowa, perspektywiczna technologia
i silne R&D pozwalajgce utrzymywac
przewage konkurencyjng

%

Efektywna strategia rozwoju w zakresie
komercjalizacji produktow i technologii

17

3 niezalezne a jednoczesnie komplementarne
linie biznesowe

&

Potwierdzone potrzeby odbiorcow rozwigzan
z perspektywicznych branz i rynkow

X19L

©

Realizacje projektow przemystowych na
zaawansowanych etapach z globalnymi
graczami elektroniki nowej generacji

@

Rosngca rozpoznawalnosc¢ marki w skali
globalneji coraz wigksza siec dystrybutorow
oferujgcych rozwigzania XTPL

i

Interdyscyplinarny, ponad 70 osobowy
zespot ekspertow

13



Rozwaoj ukierunkowany na ksztattowanie

nanoprzysztosci

Misja
XTPL jest liderem w zakresie dostarczania rozwigzan

W obszarze nanodruku. Ksztattujemy globalng
nanoprzysz+tosc.

Wizja
Umozliwienie globalnym producentom efektywne
kosztowo i skalowalne wytwarzanie zaawansowanej

elektroniki nowej generacji, dostarczajgc
ultraprecyzyjng technologie nanodruku.

X19L

Cel strategiczny

Komercjalizacja platformowej technologii ultraprecyzyjnego

drukowania nanomateriatow w obszarze zaawansowanej elektroniki.

Kluczowe kierunki rozwoju

i b b J

celowane dopasowana doskonatosc silnamarka
rynki oferta operacyjna i wiarygodny
partner

14
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Technologia zmieniajgca sposob X19L
produkcji elektroniki

Technologia XTPL dostarcza rozwigzania nieosiggalne dotychczas dostepnymi metodami
na rynku. Jest bezkonkurencyjna w zakresie rozdzielczosci, lepkosci i rozmiarow struktur
przewodzacych prad nawet do 1 mikrometra (1-milionowa metra).

1000 000
Precyzyjna aplikacjai niska ztozonos¢ procesu XTPL UPD Mikrodepozycja szerokimi
= nanoszenie materiatow o wysokiej lepkosci dyszami
przy nanorozmiarach struktur 100000 Unikalny obszar pracy metody XTPL
= wysokie wspotczynniki wysokosci do
szerokosci po jednorazowej depozycji tuszu 10000
= druk w bardzo wysokiej rozdzielczosci 3 Metoda elektro-hydro-dynamiczna
praktycznie na kazdym podtozu @ S
:g Aerosol-jet
Q
Pokrywanie ztozonych i zréznicowanych podtozy 3 —— Depozycja
w tym nawet zakrzywionych za pomocg pojedyncze;j bezposrednia
i P dniavki i tuszem
ciggtej sciezki przewodzacej o o bl <kis]
iZpkoe Drukarki Inkjet
>< : Efektywna i elastyczna produkcja czasowo i kosztowo
1
Bezpieczna dla srodowiska THm 10pm 100 pm
nie wymaga zragcych roztworow i pola Wymiar drukowanych struktur [pm)
elektromagnetycznego Legenda:
. Unikalny obszar XTPL - Ogolny obszar pracy XTPL

nie wystepujg konkurencyjne metody




Zastosowania Ultra-Precyzyjnej Depozycji (UPD)
XTPL

Nanostruktury przewodzgce
pragd naniesione tuszem

0 duzej gestosci umozliwiajg
produkcjeinaprawe
zaawansowanej elektroniki.

Technologie UPD cechuja:
mikrorozmiary, wysoka
lepkosc, elastyczne ksztatty
| zroznicowane powierzchnie.

Wigcej na:

https://www.youtube.com/watch?v=TwQPR
z5IHPY

X19L
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Strategiczne podejscie do zabezpieczania

wtasnosci intelektualnej

Wtasnosc intelektualna stanowi jedng z kluczowych przewag konkurencyjnych XTPL. Globalne rozwigzania
XTPL sg systematycznie zabezpieczane poprzez poszerzanie chmury patentowej, chronigc je od momentu

ztozenia wniosku w urzedzie patentowym.

O L 1L

HPM Metoda druku Urzadzenie
24* 28
przyznane trwajgcych procesow zgtoszeniowych
patenty (zgtoszenia patentowe i rodziny patentow)

Wsparcie migdzynarodowych kancelarii
= K&L GATES (Palo Alto, CA, USA)
= Gill Jennings & Every LLP (London, UK)

*Wzrost liczby patentow, z poprzednio raportowanych 8 patentow, jest
wynikiem zmiany metodologii - obecnie zliczane jest uzyskanie ochrony
dla danego wynalazku dla kazdej lokalizacji (kraju) oddzielnie.

Grupy patentowe ztozonych wnioskow

Proces UPD

HPM

Oprogramowanie

Pola aplikacyjne

Charakteryzacja
i kontrola jakosci

patenty opisujgce proces UPD lub
urzgdzenie wykorzystywane do tego
procesu

patenty zabezpieczajgcerozne
formulacje nanotuszu

patenty zabezpieczajgce rozwigzania
zaimplementowane w oprogramowaniu
sterujgcym urzgdzeniem drukujgcym

patenty opisujgce rozwigzania
konkretnych problemow
technologicznych z wykorzystaniem
metody UPD

patenty zwigzane z charakteryzacjg
i kontrolg jakosci wybranych elementow
gtowicy drukujgcej

X19L
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Rewolucja w produkcji zaawansowanej elektroniki X19L

Nanodruk jest technologig stanowigcg odpowiedz na nowe wyzwania stojgce przed produkcjg
zaawansowanej elektroniki.

Pozwala na efektywne kosztowo, skalowalne i skokowe zmniejszanie wymiarow elektroniki
z uwzglednieniem wysokiej rozdzielczosci.

Globalne megatrendy zwigzane z produkcjg zaawansowanej elektroniki

Zmiana form i wtasciwosci elektroniki uzytkowe;j: Ekologia, 0szczednos¢ materiatow i energii
w procesie produkcji i zmniejszenie ilosci

Miniaturyzacja rozmiarow i wagi urzadzen
elektronicznych przy zwiekszeniu wydajnosci
i szybkosci dziatania

= elastycznosc
= nowe ksztatty, w tym formy tréjwymiarowe odpadow

U

Rozwoj przemystu potprzewodnikowego w Europie i USA:
= zabezpieczenie produkcji chipow i stabilnosc tancucha wartosci,

20-30% cel udziatu UE w globalnym rynku potprzewodnikow do 2030 (z 9% obecnie)
= strumienie pienigdza w postaci dotacji i ulg podatkowych

20



Zidentyfikowane i adresowalne dla XTPL

obszary rynkowe

Moduty do wdrozen przemystowych Delta Printing System (DPS) High Performance Materials (HPM, nanotusze)

Naprawa masek do
fotolitografii

Zaawansowane
pakowanie
(mikrowstrzasy,
) klejenie 3D)
POLPRZEWODNIKI Oklejanie boczne
RDL (zaawansowane
pakowanie 2,5D)

Precyzyjne znaczniki
do pakowania
wyréwnujgcego

Naprawa masek
przewodzgacych,
naprawa filtrow

. kolorowych
WYSWIETLACZE )
Naprawa urzgdzen,

komponentow do
produkcji
wyswietlaczy

Produkcja anten

TELEKOMUNIKACJA ;
5Gi6G

POLPRZEWODNIKI

Industrial Solution

Providers (medium

size) / Engineering
Departments

Electronics WYSWIETLACZE
Manufacturers / R&D
and Production

Departments

TELEKOMUNIKACJA

MEMS

tgczenia 3D
Prototypowanie RDL

Drukowanie
mikrokropek

Wypetnianie TSV

Uniwersytety /
wydziaty badawcze

tgczenia 3D

Drukowanie

mikrokropek Firmy R&D /RTO

Osadzanie
konwerterow

kolorow (QD) )
Przemyst / dziaty

R&D
kgczenieantenna
chipie
Drukowanie anten
6G

3D bonding

Printing electrodes
through
microchannels

SU-8 photoresist
printing

Mocowanie matryc /
silver sinterpaste

POLPRZEWODNIKI Zaawansowane

pakowanie / stop
lutowniczy

Wyswietlacze /
oklejanie boczne /
srebrny

FPD /
Microelectronics/
INDIUM

FPD / quantum dot
paste

WYSWIETLACZE

Produkcja
PCB przyrostowa PCB /
srebro, miedz

BIOELEKTRONIKA
Biosensory / ztoto,
platyna

X19L

Dostawcy rozwigzan
przemystowych /
dziaty R&D

Producenci
elektroniki / dziaty
R&D

Dostawcy rozwigzan
materiatowych /
dziaty R&D

21



Rosnacy rynek dlarozwigzan XTPL X19L

51 mld USD 66 mid USD 7%
wartosc rynku elektroniki drukowanej elastycznej szacowana wartos¢ tego rynku w 2026, w 2030 CAGR dla okresu
iorganicznejw 2022 roku, wzrost o 8% r/r prognozowany wzrost do 74 mid USD 2022-2026

4 )

Branze zaawansowanej elektroniki w ktéfYCh XTPL Inne perspektywiczne i osiggalne dla XTPL branze
komercjalizuje swoje rozwigzania

. . S . ZABEZPIECZENIA 117,2 mld USD (2021)

i prowadzi zaawansowane prace nad wdrozeniami przemystowymi ANTYPODROBKOWE CAGR 2021-2026 12.5%

27,8 mid USD (2021)
BIOSENSORY CAGR 2023-2028 9,1%

Platformowos¢ technologii XTPL

Silnemu rozwojowi rynku sprzyja rosngca liczba nowych
zastosowan elektroniki drukowanej, elastyczneji

WYSWIETLACZE ZAAWANSOWANE ZAAWANSOWANE organicznejw roznych dziedzinach. Technologia XTPL
OLED UKEADY SCALONE PLYTKIPCB znajduje zastosowanie w wielu juz istniejgcych obszarach
48,8 mid USD (2022) 14,1mid USD (2022) 8,2 mid USD (2022) Zra”zy e'ek”?’;‘k‘ sr“kowa’_‘l_ej lub - dzigki ”I‘(elsPOtVf“ej
CAGR 2023-2030 22,6% CAGR 2023-2027 8,5% CAGR 2023-2028 5,5% otqd precyz]i druku - umozliwi powstanie kolejnych,

nowych branz (platformowosc).

. J

Zrédta: IDTechEx, MarketsandMarkets™, Mordor Intelligence, Global Market Insights, Grand View Research, Allied Market Research
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Dopracowane portoflio odpowiadajace X13L

na potrzeby klientow

XTPL prowadzi ciggte dziatania o charakterze R&D, ktore zwiekszajg funkcjonalnosc i potencjat poszczegolnych linii

biznesowych. Zwiekszenie komercjalizacji dowolnej z linii biznesowych pocigga za sobg jednoczesny wzrost pozostatych.

Moduty do wdrozen Delta Printing System High Performance Materials
przemystowych (DPS) (HPM, nanotusze)
= modut nanoszenia nanomateriatow do integracji = demonstrator technologii XTPL = nanotusze srebrne z wysokg zawartoscig srebra
z urzgdzeniami przemystowymi (marketing technologii) i doskonatg stabilnosciag do zastosowania
= mozliwosci wykorzystania w wielu obszarach = samodzielny system do zastosowan przez w réznych technikach druku
produkcji w tym obecnie prowadzone producentow elektroniki w R&D i prototypowaniu = produkty sprzedawane partnerom przemystowym
zaawansowane ewaluacje w potprzewodnikach, = odbiorcami instytucje naukowe i firmy komercyjne i uniwersytetom z EMEA, USA i Azji
FPD (flat panel display) i ptytkach PCB =  $redniacenazaDPS: ~170 tys. EUR = materiat eksploatacyjny w DPS i modutach

=  Srednia cenazamodut: ~100 tys. EUR

24



Globalny zasieg komercjalizacji portfolio XTPL

XTPL z sukcesem komercjalizuje swoje produkty
juz w 18 krajach i prowadzi ewaluacje technologii
u globalnych graczy elektroniki drukowane;.

8 dystrybutoréw w Korei Ptd., Chinach, Niemczech, Indiach,
na Wyspach Brytyjskich, w Tajwanie i USA.

X19L

-

\_

Efektywny model komercjalizacji rozwigzan

Wtasna sprzedaz i dystrybucja autorskich
produktow globalnie

Moduty do wdrozen DeltaPrinting  High Performance Materials

przemystowych System (DPS) (HPM, nanotusze)

A\ 4
Wspierajgce kanaty komercjalizacji

\’ \2 \2

Dystrybutorzy Partnerstwa Licencjonowanie
strategiczne

Do korca 2026 XTPL planuje wesprzec sprzedaz poprzez
nowe biura demonstracyjno-sprzedazowe na kluczowych

technologicznie rynkach: USA, Tajwan i Korea Ptd.
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Unikalna oferta XTPL X13L

Moduty do wdrozen przemystowych Delta Printing System (DPS) High Performance Materials (HPM, nanotusze)
— . - . Dostawcy .
) Dostawcy przemystowych Producenci elektroniki _ , , Podmioty Producenci Dostawcy
5 rozwigzan Dziaty R&D agsc}g:nuigge F|rmyR%Brof|Iu branzowe przs)r;)/v?;;)awz ch elektroniki materiatow
— L . dziatami R&D . .
v Dziaty inzynieryjne oraz produkcji zaziatami Dziaty R&D Dziaty R&D Dziaty R&D
I
a8
; Najnowoczesniejsza technologia elektroniki Unikalne rozwigzania dopasowane do Wysokowydajne rozwigzania
..‘3 drukowanej w mikroskali 3D potrzeb konkretnego klienta 0 sprawdzonym za_st(_)sowan_lu Niezawodny partner
- z przemystowymi klientami
2
®)
Wyjatkowe dopasowanie i efektywne wdrozenie technologii Otwarta platforma do prototypowania Tusze dostosowane do przemystowych zastosowan
w mikroskali
E (skuteczna eksploracja, rozwoj i wprowadzenie na rynek)
|
X
'O Wydajne rozwigzania na skale przemystowg dla najbardziej L -
o ydaj q ep Y a ] ]
g wymagajgcych zastosowan druku w mikroskali Precyzyjne iwiarygodne wyniki
(0]
'd
o Materiaty o wysokiej wydajnosci
(rozdzielczosc, tatwosc procesu, powtarzalnosc, trwatosc)
Niezawodny partner do wspotpracy katwosc obstugi i utrzymania




Wsparcie Rady Nadzorczej o zréznicowanym
doswiadczeniu

Dr Wiestaw
Roztucki
Przewodniczacy

Absolwent Wydziatu Handlu
Zagranicznego Szkoty Gtéwnej
Planowania i Statystki (obecnie
Szkota Gtowna Handlowa),
stypendysta British Council

w London School of Economics,

doktor geografii ekonomicznej
Polskiej Akademii Nauk.

Dr Bartosz
Wojciechowski
Wiceprzewodniczgcy

Absolwent studiow prawniczych
i psychologicznychna
Uniwersytecie Slgskim

w Katowicach. Ukonczyt takze
studia podyplomowe z zakresu
prawa wtasnosci intelektualnej
na Uniwersytecie Jagiellonskim
w Krakowie. W 2018 r. rozpoczat
aplikacje rzecznikowska.

D

Piotr
Lembas
Cztonek Rady Nadzorczej

Absolwent studiow licencjackich
na kierunku Finanse

i Rachunkowos¢, na Wydziale
Zarzgdzania Informatyki

i Finansow Uniwersytetu
Ekonomicznego we Wroctawiu.
Nastepnie zdobyt tytut magistra
na kierunku Master Studies

in Finance - program partnerski
CFA. Posiada licencje Chartered
Financial Analyst (CFA).

Beata
Turlejska
Cztonek Rady Nadzorczej

Partner zarzadzajgcy

w Funduszu Leonarto.
Odpowiada za zarzgdzanie
portfelem inwestycyjnym
Funduszu. Magister ekonomii
w dziedzinie finansow,
specjalista w zakresie
zarzgdzania zasobami ludzkimi
i marketingu. Absolwentka
Szkoty Gtéwnej Handlowejoraz
Uczelni tazarskiego

w Warszawie.

X19L

Prof. Herbert
Wirth

Cztonek Rady Nadzorczej

absolwent Akademii Gérniczo-
Hutniczejw Krakowie na
wydziale Geologiii Eksploracji.
Ukonczyt studia podyplomowe
w obszarze geologii gorniczej

i inzynierskiej na Politechnice
Wroctawskiej oraz dotyczgce
zarzadzania projektami

w The George Washington
University School Business and
Public Management. Menadzer
z wieloletnim doswiadczeniem
w dziedzinie zarzgdzania
globalnym przedsigbiorstwem.
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Interdyscyplinarny zesp6+ ekspertow X19L

Jacek Olszanski

CFO »>70

Filip Granek (PhD)

CEO
ekspertow

Aneta Mirostaw Woszczyna . . .

Wiatrowska (PhD) (PhD) '(-;ﬁg‘)"c Schneider Technol ogia

BL Director Industrial BL Director Industrial , ) ) . o

Projects1 Projects 2 BL Director HPM Od lat wspotpracujgcy ze zespot posiadajacy
zaawansowang wiedze i doswiadczenie w dziedzinach:
= chemii
= fizyki

L] elektroniki

&

N

Dariusz Swiderek
PMO Director

Patrycja Ilwanska

I/

Karolina Figczyk (PhD)
R&D Director

Szymon Zieba

= mechaniki
; = inzynieriimateriatowe;j
| " = symulacjinumerycznych

Production Director Biznes

Marketing Director

Liderzy i wysoko wykwalifikowani profesjonalisci posiadajacy
know-how i doswiadczenie w:

‘ {
iTA

tukasz Kosior

Business Development
and Sales Manager - DPS

g F 4

Daria Wigctawska

Business Development
and Sales Manager - HPM

Marcin Cinkowski
Business Development
and Sales Manager - UPD
System

Piotr Kowalczewski (PhD)
IP Manager

rozwoju produktow
marketingu i komunikacji
wdrazaniu innowacji
finansach

sprzedazy B2B

rynku kapitatowym
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Executive Office
Filip Granek i Jacek Olszanski

BL Industrial Projects 1

BL Industrial Projects 2

BLDPS

[ Business Units

N——

R&D & IP

Production &

Customer Care

Finance and
Administration

Purchase and Logistics

Investor Relations

[ Functional Units

\——

X19L
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Odpowiedzialny biznes XTPL X132L

Prowadzenie biznesu w sposob odpowiedzialny zawsze byto wazne dla XTPL,
a autorska technologia UPD pozwala na: 0szczednosc materiatow i energii
w procesie produkcji zaawansowanej elektroniki i zmniejszenie ilosci odpadow

Odpowiedzialne

Srodowisko Miejsce pracy zapewniajgce

= rozwijanie technologii ultra
precyzyjnego drukowania zgodnie
z uwzglednieniem ochrony srodowiska

= zaangazowanie w zmniejszenie sladu
weglowego i zmniejszanie zuzycia
surowcow oraz produkcji odpadow

= wybor lokalizacji siedziby spotki
umozliwiajgcy dogodng komunikacje
transportem publicznym

rowne szanse

udziat kobiet wynoszacy 40,7% w zespole
technologicznym

dziatania pro-pracownicze i bogaty pakiet
benefitow, w tym m.in. Prywatna opieka
medyczna, dostep do firmowej biblioteki
XTPL czy dofinansowanie do nauki jezyka
angielskiego

zarzadzanie

transparentne zarzgdzanie: zapewnienie
przejrzystosci w procesach decyzyjnych
i komunikacji z akcjonariuszami

uczciwe i etyczne podejscie do klientow,
dostawcow oraz partnerow biznesowych
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Perspektywa 10-krotnego wzrostu sprzedazy
produktéw i dynamicznego wzrostu EBIDTA

10-krotny wzrost przychodow ze sprzedazy produktow i ustug do 2026 oraz wysokomarzowy biznes dzieki
przeskalowaniu trzech komplementarnych i niezaleznych linii biznesowych oraz doskonatosci operacyjnej

Przychody ze sprzedazy EBITDA (mIn PLN)
produktow i ustug (min PLN) i marza EBITDA

x10
(2022-2026)

25-35P

2018 2022 2026 - 2022 2026

X19L
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Precyzyjny plan realizacji celow strategii X19L
w zakresie sprzedazy

100 min PLN przychodow ze sprzedazy produktow i ustug dzieki realizacji planu opartego na precyzyjnych
dziataniach sprzedazowych w trzech liniach biznesowych

Szacowny udziat przychodow 100 min PLN przychododw ze sprzedazy produktéw i ustug
linii biznesowych

Moduty do wdrozen przemystowych

Cel 2026: sprzedaz do ok. 100 szt. modutow - przejscia do wdrozen przemystowych
100 min PLN z partnerami biznesowymi

Pipeline: 9 projektow przemystowych z potencjatem sprzedazy ok. 400 min PLN
Sredniorocznie w skali 8 lat

Delta Printing System (DPS)
3-krotne zwiekszenie sprzedazy DPS do ok. 40 szt./rok
w USA, Azjii Europie
Pipeline: ~80 szans sprzedazowych w lejku sprzedazy z sr. ceng 170 tys. EUR

High Performance Materials (HPM, nanotusze)

Cel 2026: wspotpracaz 1-2 partnerami i powracajgca sprzedaz
23% Rosngca obstuga modutdw, DPS i rozwoj sprzedazy dedykowanych produktow

dla partnerow przemystowych

m HPM DPS H moduty




Dostosowanie procesow w poszczegolnych X13L
obszarach jako wsparcie dla dynamicznych wzrostow

PROCESY

MODULY DO WDROZEN PRZEMYSELOWYCH DELTA PRINTING SYSTEM (DPS) HIGH PERFORMANCE MATERIALS (HPM, NANOTUSZE) DOTACJE WSPIERAJACE R&D

Tworzenie kompleksowych rozwigzan R&D, w tym nowe generacje produktow

Efektywne opracowanie i wdrozenie (instalacja, Sprzedaz i dostawy DPS bezposrednio i poprzez obecnych
uruchomienie i utrzymanie) rozwigzan nanodruku, oraz nowych dystrybutoréw, na kluczowych rynkach

Efektywny rozwoj i monetyzacja (licencja, produkcja)

; : Skuteczne pozyskiwanie
dostosowana dopotrzebprzemysiu elektroniki 3D w materiatach do zastosowan przemystowych e i

dotacyjnymi R&D
Centra sprzedazowe za granicg w kluczowych lokalizacjach, cross- i up-selling oparty na z sukcesem zrealizowanych projektach

ZAKUPY, PRODUKCJA, DOSTAWY I LOGISTYKA OBSLUGA KLIENTA

Skalowanie i dopasowanie wydajnosci oraz proceséw do potrzeb klientéw przemystowych w tym zwiekszenie zdolnosci produkcyjnych: moduty przemystowe

do ok. 100 szt./ rok i 3-4-krotnie w DPS i HPM (nanotuszach) el e s eIl

MARKETING

Ekspercka wiedza i obecnos¢ Komunikacja marketingowa on-line z klientami Aktywnosc¢ w spotecznosciach

Komunikacja o technologii i jej zastosowaniach elektroniki drukowanej 3D

w mediach, raportach i wydarzeniach branzowych przemystowymi
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Finansowanie
10-krotnego wzrostu




Planowane inwestycje w celu realizacji strategii
i pokrycia zapotrzebowania klientow

Program inwestycyjny w wysokosci ok. 60 min PLN na lata 2023-2026 z przeznaczeniem na dynamiczny
rozwoj i wsparcie 10-krotnego wzrostu przychodow ze sprzedazy produktow i ustug

Intensyfikacja inwestycji w kluczowych obszarach dla dalszego wzrostu

Sprzedaz

Produkcija

R&D

wsparcie dziatu sprzedazy i marketingu
3 centra sprzedazowe za granicg

w kluczowych lokalizacjach

wraz z doposazeniem produktami XTPL

3-4-krotny wzrost zdolnosci produkcyjnych
w liniach biznesowych DPS i HPM (nanotuszy)
zwiekszenie zdolnosci produkcyjnych
modutow przemystowych

do ok. 100 szt./ rok (gtowice, dysze, kartridze)

kontynuacja prac nad rozwojem istniejgcych
produktow

prace nad nowymi produktami

Realizacja planu inwestycyjnego umozliwi rowniez

dalszy wzrost produkcji 0 50-60% po 2026

Zaktadany podziat planowanych
inwestycji (60 min PLN),
w podziale na poszczegolne obszary

m sprzedaz
produkcja

m R&D

m headcount
CAPEX
m OPEX

X19L
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Efektywne zarzadzanie gotowka, realizacja X1°L
strategii przy bezpieczenstwie finansowym

Zabezpieczona istotna czes¢ finansowania Pozostata czes¢ finansowania ma pochodzi¢ gtéwnie
z ostatniej emisji akcji z srodkow wiasnych (dziatalno$¢ operacyjna)

4 N\ [ N

pozyskane ponad 36,5 min PLN brutto w ramach

oferty akcji serii V* _ o , _ .
zaangazowanie srodkow w dziatalnosc

operacyjng / kapitat obrotowy netto
proporcjonalnie do skali biznesu

= oferowane akcje: 275 000 akcji zwyktych na
okaziciela serii V emitowanych przez Spotke
w trybie subskrypcji prywatnej,
reprezentujgcych 11,9 proc. akcji Spotki

+ granty / dotacje i finansowanie dtuzne

= cenaemisyjna: 133,0 PLN e
(w zaleznosci od potrzeb)

= dyskonto: 1,5% wzgledem VWAP z 30 dni
przed uchwatg emisyjng

*zakonczenie oferty publicznej akcji serii V w lipcu 2023 roku
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Podsumowanie




Strategia rozwoju 2023-2026 zapewniajgca

wzrost wartosci XTPL

]

&

17

Zbudowane silne fundamenty dajg
mozliwosc¢ dalszych dynamicznych
wzrostow

Strategia rozwoju zapewniajgca staty
wzrost wartosci spotki uwzgledniajac
megatrendy rynkowe

Zaktadany 10-krotny wzrost skalido
rocznych przychodow 100 min PLN do
konca 2026: sprzedaz ~100 modutow
rocznie - osiggniecie celu mozliwe
nawet z 1/3 realizowanych projektow

A%

Cel strategiczny komercjalizacji platformowej
technologii uwzgledniajgcy celowane rynki,
dopasowang oferte, doskonatosc operacyjng oraz
silng marke i wiarygodnos¢ XTPL

Dopasowana oferta skierowana do szczegotowo
zidentyfikowanych rynkow zaawansowane;
elektronikiiich potrzeb

Program inwestycyjny na tgcznie ~60 min PLN,
kreujgcy potencjat produkcyjny na ~160 min
PLN sprzedazy rocznej i zabezpieczona istotna
czesc jego finansowania

X19L
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Dziekujemy

XTPLS.A.

Stabtowicka 147

54-066 Wroctaw, Poland
xtpl.com

Kontakt dla inwestorow:
investors@xtpl.com

Matgorzata Mtynarska Mardoniusz Mackowiak
Investor Relations Manager, cc group Financial Communications Manager, cc group
malgorzata.mlynarska@ccgroup.pl mardoniusz.mackowiak@ccgroup.pl

+48 697613709 +48 605 959 539



https://xtpl.com/pl/
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