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XTPL W SKRÓCIE 

Firma założona w 2015
z siedzibą w Polsce i USA

Interdyscyplinarny, ponad 40 osobowy 
zespół ekspertów, w tym m.in. 8 osób 
ze stopniem doktora nauk 

Obecność na GPW (2019) i FSE (2020)

Wsparcie stabilnych akcjonariuszy

Działalność na szybko rozwijającym się 
rynku elektroniki drukowanej:
CAGR 9%*

* CAGR 2020-2025 (63,3 mld USD w 2025), źródło: IDTechEx

Precyzyjna i efektywna strategia 
rozwoju w zakresie komercjalizacji 
i technologii (w tym IP)

3Q2022 najlepszym kwartałem 
w historii XTPL - stale rosnący 
udział wpływów ze sprzedaży 
komercyjnej produktów i usług. 
Efektywne zarządzanie CF

Komercjalizacja rozwiązań
i ewaluacje technologii do 
wdrożeń przemysłowych 
z globalnymi graczami

Technologia UPD przełamuje kolejne 
bariery technologiczne - tworzone 
rozwiązania nieosiągalne innymi 
metodami - nanoszone linie 
przewodzące o śr. nawet 1 µm 
(1 milionowa metra)

Platformowość technologii -
zastosowanie w wielu istniejących 
sektorach elektroniki drukowanej

Systematycznie zabezpieczane IP 
poprzez poszerzanie chmury 
patentowej - 4 patenty 
i 23 trwające procesy zgłoszeniowe

XTPL to międzynarodowa firma, która rozwija i dostarcza przełomową i innowacyjną technologię dla producentów elektroniki, 

umożliwiającą efektywną produkcję urządzeń nowej generacji 
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ZESPÓŁ

Aneta Wiatrowska
TECHNOLOGIA

Jacek Olszański
CZŁONEK ZARZĄDU, CFO

Dariusz Świderek
LICENCJONOWANIE / 
ZARZĄDZANIE IP

Piotr Kowalczewski
PATENTY

Obecnie ponad 40 osób w Polsce i USA

Filip Granek
PREZES ZARZĄDU, CEO

liderzy biznesowi & wysoko wykwalifikowani 
profesjonaliści posiadający know-how 
i doświadczenie w:

• rozwoju produktów
• marketingu i komunikacji
• wdrażaniu innowacji
• finansach
• sprzedaży B2B
• rynku kapitałowym

... i szereg sukcesów osiągniętych 
na międzynarodowych rynkach

BIZNESTECHNOLOGIA

interdyscyplinarny, dobrze zbilansowany 
zespół posiadający zaawansowaną wiedzę 
i doświadczenie w dziedzinach:

• chemii
• fizyki
• elektroniki
• mechaniki
• inżynierii materiałowej
• symulacji numerycznych

8 osób z stopniem doktora nauk 

Mirosław Woszczyna
PRODUKTY

RADA NADZORCZA: Wiesław Rozłucki Przewodniczący Rady Nadzorczej, Bartosz Wojciechowski Wiceprzewodniczący Rady Nadzorczej, Andrzej Domański Wiceprzewodniczący Rady 
Nadzorczej, Beata Turlejska-Zduńczyk Członek Rady Nadzorczej, Herbert Wirth Członek Rady Nadzorczej, Piotr Lembas Członek Rady Nadzorczej

ZARZĄD I KLUCZOWY ZESPÓŁ
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GLOBALNY ZASIĘG DZIAŁALNOŚCI
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Siedziba XTPL mieści się w Polsce 

i w USA (XTPL Incorporated).

XTPL prowadzi ewaluacje technologii 

u globalnych graczy i obecnie komercjalizuje 

swoje produkty na rynkach Ameryki 

Północnej, Europy oraz Azji.

Spółka pozyskała partnerów biznesowych,

dystrybutorów swoich rozwiązań,

w Korei Płd., Chinach, na Wyspach 

Brytyjskich, w Niemczech i Indiach. 
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Filip Granek

Deutsche Balaton Group**

Sebastian Młodziński

ACATIS Investment

Pankiewicz Venture

Pozostali
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OBECNOŚĆ XTPL NA GPW I AKCJONARIAT

od lutego 2019 notowana
na Głównym Rynku Giełdy Papierów 
Wartościowych w Warszawie

od marca 2020 notowana 
na Open Market przy 
Deutsche Börse we Frankfurcie

WYBRANE INFORMACJE RYNKOWE
Ticker GPW XTP

Ticker FRA 5C8

ISIN PLXTPL000018

Reuters Code XTP.WA

Indeksy WIG-Poland, WIGtech, 
WIGtech Total Return, INNOVATOR

Liczba akcji 2 029 222

Kapitalizacja rynkowa* 146 mln PLN

Free float 42%

*dane na 21.11.2022
** Deutsche Balaton AG i Heidelberger Beteiligungsholding AG

STRUKTURA AKCJONARIATU XTPL S.A. (LISTOPAD 2022)
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MEGA TRENDY RYNKÓW ELEKTRONIKI

Miniaturyzacja rozmiarów oraz wagi urządzeń elektronicznych 
przy jednoczesnym zwiększeniu wydajności i szybkości działania

Zmiana form i właściwości elektroniki użytkowej: 
• elastyczność 
• nowe kształty, w tym formy trójwymiarowe 

Ekologia: 
• oszczędność materiałów i energii podczas procesów produkcji
• zmniejszenie ilości odpadów poprzez stosowanie technologii 

addytywnej 
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RYNEK I PLATFORMOWOŚĆ TECHNOLOGII XTPL

ZAAWANSOWANA ELEKTRONIKA

180,4 mld USD (2020)
CAGR 2021-2030 11,9%

38,4 mld USD (2021)
CAGR 2021-2026 13,6%

24,9 mld USD (2021)
CAGR 2022-2030 8%

117,2 mld USD (2021)
CAGR 2021-2026 12,5% 

PANELE FOTOWOLTAICZNE

WYŚWIETLACZE OLED 
INTELIGENTNE SZKŁO BIOSENSORY

ZABEZPIECZENIA 
ANTYPODRÓBKOWE

3,8 mld USD (2020)
CAGR 2020-2025 12,1%

• 47,1 mld USD - wartość rynku elektroniki drukowanej elastycznej i organicznej w 2021, wzrost o 14,5% r/r

• 63,3 mld USD - szacowana wart. tego rynku w 2025, a w 2030 74,1 mld USD

• 9,0% - CAGR 2020-2025

25,81 mld USD (2021)
CAGR 2019-2026 7,8%

ZAAWANSOWANE 
UKŁADY SCALONE

61,8 mld USD (2021)
CAGR 2021-2027 3%

ZAAWANSOWANE PŁYTKI PCB

Źródło: IDTechEx, MarketsandMarkets™, Mordor Intelligence, Global Market Insights, Grand View Research, Allied Market Research
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APLIKACJA CZAS I KOSZTY ŚRODOWISKO PODŁOŻE
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Precyzyjna aplikacja/prosty proces Efektywna i elastyczna Bezpieczna dla środowiska Większość podłoży/nawet 
zakrzywione

Usuwanie zbędnego materiału dla 
uzyskania wzoru - proces wieloetapowy

Czaso- i materiałochłonna Wymaga silnie żrących roztworów Jedynie płaskie podłoże

METODA ADDYTYWNA VS SUBTRAKTYWNA
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UNIKALNOŚĆ TECHNOLOGII ULTRAPRECYZYJNEJ DEPOZYCJI XTPL

Technologia XTPL wyróżnia się na tle innych 
metod zarówno w zakresie lepkości, 
jak również rozmiarów struktur co powoduje 
bezkonkurencyjność w tym zakresie na rynku 

• możliwość drukowania z materiałów 
o wysokiej lepkości przy małych rozmiarach 
struktur

• wysokie współczynniki wysokości do 
szerokości po jednorazowej depozycji tuszu

• możliwość drukowania na bardzo 
różnorodnych materiałach 

• pokrywanie złożonych topografii podłoży 
za pomocą pojedynczej ciągłej ścieżki 
przewodzącej

• druk w bardzo wysokiej rozdzielczości 
praktycznie na każdym podłożu LEGENDA:

Unikalny obszar pracy, gdzie nie 
występują konkurencyjne metody

Ogólny obszar pracy XTPL
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MOŻLIWOŚCI ULTRAPRECYZYJNEJ DEPOZYCJI XTPL (UPD) 
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OCHRONA WŁASNOŚCI INTELEKTUALNEJ

Wsparcie międzynarodowych kancelarii

K&L GATES (Palo Alto, CA, USA)

Gill Jennings & Every LLP (London, UK)

GRUPY PATENTOWE ZŁOŻONYCH WNIOSKÓW 

Proces UPD - patenty opisujące proces ultraprecyzyjnej depozycji lub urządzenie wykorzystywane 
do tego procesu

Nanotusz - patenty zabezpieczające różne formulacje nanotuszu

Oprogramowanie - patenty zabezpieczające rozwiązania zaimplementowane w oprogramowaniu 
sterującym urządzeniem drukującym

Pola aplikacyjne - patenty opisujące rozwiązania konkretnych problemów technologicznych 
z wykorzystaniem metody UPD

Charakteryzacja i kontrola jakości - patenty związane z charakteryzacją i kontrolą jakości wybranych 
elementów głowicy drukującej.

Nanotusz Metoda druku Urządzenie

WŁASNOŚĆ

INTELEKTUALNA

14

Globalne rozwiązania XTPL są systematycznie zabezpieczane poprzez poszerzanie 
chmury patentowej. Własność intelektualna jest produktem i przewagą konkurencyjną, 
a wielkość rozwój chmury patentowej firmy bardzo istotnie przekłada się na jej wartość 
- zakres i odpowiednie jej zabezpieczenie decydują o określonej pozycji na rynku.

Rozwiązania XTPL są chronione od momentu złożenia wniosku 
w odpowiednim urzędzie patentowym. 

4
przyznane 
patenty

23
trwające procesy 
zgłoszeniowe
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BIZNES
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FAZY ROZWOJU XTPL

• badania i rozwój (R&D) - kontynuacja

• szybkie prototypowanie

• komercjalizacja urządzeń Delta 
Printing System i nanotuszów XTPL

• nawiązywanie i realizacja współprac 
komercyjnych i strategicznych w celu 
wprowadzania technologii do 
globalnych odbiorców przemysłowych

• rozwój technologii do wdrożeń 
przemysłowych z globalnymi graczami 
na rynku elektroniki drukowanej

• integracja modułu 

drukującego XTPL

z urządzeniami 

przemysłowymi

• obsługa posprzedażowa: 

tusze, dysze, kartridże

FAZA OBECNA

FAZA KOLEJNA

• rozwój technologii 
bazowej

• ewaluacja technologii 
przez klientów 
przemysłowych, 
instytucje oraz  
akademickie ośrodki 
badawczo-rozwojowe

FAZA ROZWOJU 
TECHNOLOGII
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MODEL KOMERCJALIZACJI - KANAŁY

LICENCJONOWANIE

• XTPL opracowuje dedykowane do danego pola aplikacyjnego rozwiązanie technologiczne, 
które licencjonuje partnerowi

• partner tworzy na tej bazie urządzenia umożliwiające zastosowanie technologii w przemyśle
• przychodem spółki w tym przypadku są: jednorazowe opłaty za udostępnienie licencji oraz powtarzalne 

opłaty licencyjne bazujące na sprzedaży urządzeń, w których wdrożono opracowaną technologię, 
a także powtarzalne przychody uzyskiwane ze sprzedaży nanotuszu

PARTNERSTWO STRATEGICZNE

• XTPL opracowuje dedykowane do danego pola aplikacyjnego rozwiązanie technologiczne 
i komercjalizuje je we współpracy z partnerem strategicznym

• spółka zawiera z partnerem umowę np. typu joint venture
• zadania komercjalizacyjne dzielone są między partnerów zgodnie z posiadanymi kompetencjami 

i potencjałem
• spółka uczestniczy w zyskach ze wspólnego przedsięwzięcia

UMOWY DYSTRYBUCJI

Umowy z dystrybutorami mają na celu w pierwszej 
kolejności wesprzeć XTPL we wprowadzeniu 
na regionalny rynek drukarki do szybkiego 
prototypowania Delta Printing System oraz ofertę 
autorskich nanotuszów. Jednocześnie pozwoli to 
na dotarcie do szerszego grona potencjalnych 
odbiorców w zakresie rozwiązania w postaci 
głowicy z urządzeniem drukującym do wdrożeń 
przemysłowych

DYSTRYBUCJA/ SPRZEDAŻ AUTORSKICH PRODUKTÓW

Delta Printing System:
• ofertowanie urządzenia będącego demonstratorem technologii UPD, do zastosowania w prototypowaniu, 

pracach R&D oraz małej skali produkcyjnej
• dostarczanie urządzeń demonstracyjnych do zaufanych partnerów biznesowych w celu ewaluacji produktu 

oraz dalszego udoskonalenia w zależności od potrzeb klienta
Nanotusz: 
• unikalna formulacja tuszu przewodzącego - osiągnięcie jak najlepszych parametrów wydruku 

technologią UPD sprzedaż tuszu dla klientów stosujących inne metody addytywne w swojej pracy
• lepsza eksploracja rynku oraz poznanie nowych obszarów aplikacyjnych atrakcyjnych 

dla autorskiej technologii XTPL
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MIĘDZYNARODOWI PARTNERZY BIZNESOWI 

18

XTPL nawiązała współpracę ze 
spółką Bandi Consortia
w zakresie wsparcia 
komercjalizacji technologii XTPL 
na rynku koreańskim. Koreański 
partner oficjalnie reprezentuję 
Spółkę i wspiera wprowadzanie 
technologii XTPL w branży 
wyświetlaczy FPD (ang. flat
panel display) i półprzewodni-
ków na tamtejszym rynku.

XTPL rozszerzyło swoją obe-cność 
na rynku chińskim dzięki 
rozpoczęciu współpracy z firmą 
Yi Xin Technology, która  pełni 
rolę dystrybutora dla rozwiązań 
technologicznych Spółki w tym 
kraju. Nowy dystrybutor XTPL 
posiada bogatą sieć relacji 
z największymi chińskimi 
instytutami badawczymi 
i producenta-mi przemysłowymi 
z branży wyświetlaczy, paneli 
dotykowych i półprzewodników.

BANDI CONSORTIA YI XIN

(Korea Płd.) (Chiny i HongKong)

SEMITRONICS

(UK i Irlandia)

XTPL zamierza wprowadzić 
swoją technologię na rynek 
Wielkiej Brytanii oraz Irlandii. 
Technologia i produkty XTPL 
będą mogły znaleźć coraz 
szersze zastosowanie wśród 
innowacyjnych podmiotów. 
Partnerstwo wesprze także 
zwiększanie świadomości 
i rozpoznawalności innowa-
cyjnych rozwiązań Spółki 
wśród globalnych graczy na 
rynku.

MERCONICS

(Niemcy)

Merconics wspiera technologię 
i produkty XTPL w kilku krajach, 
m.in.  Niemczech, Francji, Austrii 
i Szwajcarii. To renomowany 
europejski dystrybutor działający 
w obszarze zaawansowanego 
sprzętu produkcyjnego dla 
sektora półprzewodników. 
W ich portfolio znajdują się 
rozwiązania takich marek jak 
Bruker, Veeco, NovaCentrix czy 
Optomec.

VERTEX

(Indie)

XTPL nawiązało współpracę 
z Vertex Global Solutions 
z Bombaju, specjalizującą się 
w dostarczaniu rozwiązań 
technologicznych dla przemysłu 
wyświetlaczy, półprzewodników 
i organicznych ogniw 
fotowoltaicznych. 
To nowo powstała, wysoce 
wyspecjalizowana agencja 
butikowa, a jej założyciele mają 
ponad 25-letnie doświadczenie 
w branży.

DYSTRYBUTORZY XTPL
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PRODUKTY I LINIE BIZNESOWE XTPL

• moduł druku do integracji z urządzeniami 
przemysłowymi

• możliwości wykorzystania w obszarach produkcji 
m.in. FPD (ang. flat panel display), 
półprzewodników i płytek PCB

• przykłady zastosowań skupiają się na precyzyjnym 
drukowaniu w wybranych lokalizacjach 

WYSOKO-STĘŻONE
NANOTUSZE

DELTA 
PRINTING 

SYSTEM

MODUŁ DRUKUJĄCY 
DO INTEGRACJI 

PRZEMYSŁOWEJ

• nanotusze srebrne z wysoką zawartością srebra 
i doskonałą stabilnością do zastosowania w różnych 
technikach druku

• pierwsze produkty zostały już sprzedane partnerom 
przemysłowym i akademickim z EMEA, USA i Azji

• nanotusze z zawartością miedzi i złota 
w trakcie rozwoju 

• demonstrator technologii XTPL

• samodzielny system do zastosowań w R&D
i prototypowaniu

• obecne lokalizacje geograficzne odbiorców 
Delta Printing System: Niemcy, Polska, Wielka Brytania, 
Włochy, Chiny i USA
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CURRENT INDUSTRIAL PROJECT PIPELINE 
(only projects in Stage 2 and above shown)

ETAP 5
Wdrożenie 

przemysłowe

ETAP 4
Narzędzie do 

prototypowania

ETAP 3
Walidacja 

technologii 
u Partnera

ETAP 2
Ewaluacja technologii
/ prace rozwojowe po 

stronie XTPL

ETAP 1
Wstępny kontakt 

i identyfikacja 
potrzeb

ETAP 0
Rozwój technologii 

bazowej w XTPL

PARTNER /
UŻYTKOWNIK 
KOŃCOWY

FPD
Chiny

FPD
USA

Semicon
Tajwan

Semicon
Chiny

Mettalic ink PCB
EMEA

Semicon
USA

Wstępne rozmowy

Wstępne rozmowy

PROJEKTY WDROŻEŃ PRZEMYSŁOWYCH - PIPELINE 
(przedstawiono tylko projekty na min. 2. etapie)

Czołowy producent elektroniki 
użytkowej

Producent komponentów 
elektronicznych

Dostawca infrastruktury 
teleinformatycznej 

i inteligentnych urządzeń

Międzynarodowa spółka 
technologiczna

Światowy producent 
półprzewodników

Nano Dimension Ltd.

Producent mikrokontrolerów 
i układów scalonych

Dostawca infrastruktury 
teleinformatycznej 

i inteligentnych urządzeń

NAZWA PROJEKTU BRANŻA I KRAJ

FPD
Korea

TE-OLED FPD
Chiny

Interconnect Depo

WLP Precision Via Fill

OLED 1,0 μm
Naprawa połączeń 

metalicznych (ODR)

Naprawa połączeń 
w wyświetlaczach 

microLED

Drukowane RDL o 
wysokiej rozdzielczości

Prototypowanie 
połączeń układów 

scalonych

FPD
USA

Czołowy producent układów 
półprzewodnikowych

microLED CCL 

Wstępne rozmowy
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PRZEJŚCIE DO KLUCZOWEGO ETAPU WDROŻENIA PRZEMYSŁOWEGO 
DLA PARTNERA Z TAJWANU W PÓŁPRZEWODNIKACH

• 22 lipca 2022 XTPL przyjęło zamówienie na dostawę modułu drukującego do
integracji przemysłowej i dostarczy swoją technologię w postaci modułu
drukującego do zbudowania prototypu przemysłowego urządzenia do
zastosowań w produkcji półprzewodników

• zamawiającym Partnerem jest globalny producent specjalistycznego sprzętu
do produkcji elementów półprzewodnikowych z siedzibą w Tajwanie

• moduł drukujący XTPL stanowić będzie istotny element prototypu urządzenia
przemysłowego do zastosowań w obszarze zaawansowanego mikromontażu
(advanced packaging) w branży półprzewodnikowej

• decyzja Partnera o zakupie modułu drukującego i uruchomieniu budowy
prototypowego urządzenia przemysłowego zapadła po przeprowadzeniu
złożonego procesu w ramach 3. etapów ewaluacji rozwiązań technologicznych
XTPL przy współpracy z Partnerem w Tajwanie (producent sprzętu) oraz
Klientem w Tajwanie - wiodącym producentem półprzewodników na świecie
(Klient końcowy)

• dotychczasowy, złożony proces ewaluacji z Partnerem trwał ok. 18 miesięcy
• przychody ze sprzedaży z tytułu realizacji zamówienia rozpoznane zostaną

do końca 2022

XTPL coraz bliżej włączenia rozwiązań technologicznych XTPL do masowej produkcji elektroniki następnej generacji
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“Dodawanie nowych materiałów do naszego portfolio ma istotne, strategiczne znaczenie dla naszej firmy. 
Dlatego oprócz prowadzenia wewnętrznych prac nad rozwojem dielektrycznego i przewodzącego tuszu 
współpracujemy blisko z dostawcami w celu poszerzenia zakresu dostępnych materiałów przeznaczonych 
do nowych zastosowań” mówi Hanan Gino, Chief Product Officer of  Nano Dimension Ltd. 
„Dzięki wykorzystaniu wiedzy XTPL będziemy w stanie jeszcze bardziej ułatwić klientom tworzenie nowych 
klas wysokowydajnych urządzeń elektronicznych (HI-PEDS®) z wykorzystaniem naszych rozwiązań AME” 
dodaje.

22

KONTYNUACJA WSPÓŁPRACY Z NANO DIMENSION W OBSZARZE 
PŁYTEK PCB - PIERWSZYM PARTNEREM PRZEMYSŁOWYM 

Nano Dimension Ltd. to notowany na NASDAQ dostawca inteligentnych
urządzeń do tworzenia funkcjonalnych obwodów elektronicznych przy
wykorzystaniu metod addytywnych (ang. AME - Additively Manufactured
Electronics). Nano Dimension wdraża innowacyjny na globalną skalę
system produkcji płytek PCB, poprzez zastosowanie metod druku typu
ink-jet.

• zawarcie umowy o współpracy z partnerem przemysłowym Nano Dimension
Ltd. (styczeń 2022)

• współpraca w celu opracowania specjalnej formuły tuszu przewodzącego dla
urządzeń produkowanych i dostarczanych przez Nano Dimension

• specjalna formuła nanotuszu przewodzącego prąd oparta na nanocząsteczkach
metalicznych do zastosowań w elektronice wytwarzania addytywnego (AME)

• rozwiązania zapewnią wysoką przewodność produktom Nano Dimension
skoncentrowanym na rynkach AME

• realizacja etapów fazy technologicznej i utuchomione transze płatności
• kwiecień 2022: zakończony 1. etap i 1. transza płatności
• lipiec 2022: zakończony 2. etap i 2. transzy płatności
• listopad 2022: zakończony 3. etap i 3. transza płatności oraz przejście do

4. etapu fazy technologicznej
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• pierwsza sprzedaż urządzenia do USA i jednocześnie pierwsze zamówienie 

urządzenia DPS do klienta przemysłowego – klient z tzw. Wielkiej Piątki 

globalnych przedsiębiorstw z branży ICT

• rozpoczęcie komercjalizacji urządzenia DPS w Chinach poprzez sprzedaż 

produktu przez chińskiego dystrybutora XTPL

• sprzedaż do Uniwersytetu Humboldta w Berlinie

• 8 łącznie sprzedanych urządzeń Delta Printing System (DPS)*

• rozwój urządzenia i oprogramowania sterującego urządzeniem DPS

• ok. 170-200 tys. EUR - cena urządzenia DPS

DELTA PRINTING SYSTEM - KOMERCJALIZACJA 1-3Q2022

23

Wybrani użytkownicy Delta Printing System:

xtpl.com
* Od momentu rozpoczęcia komercjalizacji urządzenia
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• XTPL weszło na rynek USA z Delta Printing System (DPS) - pierwsza sprzedaż
urządzenia do USA i jednocześnie pierwsze zamówienie urządzenia DPS do
klienta przemysłowego

• odbiorcą jest firma z tzw. Wielkiej Piątki globalnych przedsiębiorstw z branży
ICT (ang. Information Communication Technologies)

• urządzenie będzie wspierało prace R&D m.in. w rozwoju technologii
i produktów z zakresu wirtualnej rzeczywistości (VR)

• rozpoczęcie budowania relacji z renomowanym graczem w skali globalnej, co
wzmacnia pozycję XTPL w rozmowach biznesowych

• potwierdzenie potencjału rozwijanych technologii – wybrane urządzenie XTPL
pobiło pod względem jakości konkurencyjne rozwiązania

• współpraca pomiędzy XTPL a klientem została nawiązana pod koniec 2021 -
XTPL przeprowadziła z amerykańskim kontrahentem ewaluację
technologiczną, która pozwoliła uzyskać wyniki o jakości znacznie
przewyższającej testy realizowane dla klienta przez firmy konkurencyjne

ROZPOCZĘCIE WSPÓŁPRACY Z FIRMĄ Z WIELKIEJ PIĄTKI Z DOLINY 
KRZEMOWEJ - WEJŚCIE DPS NA RYNEK USA 
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„Chcemy podkreślić, że jest to pierwsza sprzedaż urządzenia Delta Printing System do klienta 
korporacyjnego i jednocześnie pierwsza sprzedaż tego urządzenia do USA, rynku o kluczowym znaczeniu 
dla dynamicznego rozwoju tej technologii, co dla Spółki oznacza obiecujące perspektywy dla kolejnych 
transakcji. Wybór naszego urządzenia, które po zakończonej ewaluacji uzyskało wyniki o jakości znacznie 
przewyższającej testy konkurencyjnych rozwiązań, potwierdza potencjał rozwijanej przez nas technologii” 
mówi Filip Granek, Prezes Zarządu XTPL S.A.
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NANOTUSZE – KOMERCJALIZACJA 1-3Q2022
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• 22 niezależne zamówienia z regionu EMEA, Ameryki i Azji 

• 48 zamówień od początku komercjalizacji tuszów 

• 8 powracających klientów od początku komercjalizacji tuszów 

• nowe kraje na mapie sprzedaży: 

Holandia, Polska, Francja, Taiwan, Singapur

• realizacja współpracy z Nano Dimension w ramach prac nad przewodzącym 

nanotuszem nowej generacji 

• podpisanie umowy z firmą nScrypt na dystrybucję pasty przewodzącej CL85

– tusz w ofercie produktowej klienta 

• rozwój tuszów z zawartością miedzi i złota 

Sprzedaż nanotuszy 1-3Q2022
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WYNIKI FINANSOWE 3Q I 1-3Q2022
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WYNIKI FINANSOWE – PODSUMOWANIE 3Q I 1-3Q2022

• udana transformacja z profilu R&D w firmę 
z sukcesem komercjalizującą swoje produkty 
i technologię

• wzrostowy trend przychodów ze sprzedaży 
produktów i usług zapoczątkowany komercjalizacją 
pierwszych dwóch linii biznesowych - systemów 
drukujących DPS i nanotuszy

• wyraźne przyspieszenie generowanych 
przychodów w 2022 wraz z komercjalizacją trzeciej, 
kluczowej linii biznesowej związanej z wdrożeniami 
przemysłowymi

• efektywny rozwój biznesu umożliwił 
wygenerowanie w 1-3Q2022 już 78% przychodów 
ze sprzedaży produktów i usług

• 3-krotny wzrost przychodów ze sprzedaży 
produktów i usług w ujęciu narastającym, za 
ostatnie 12 miesięcy (LTM 3Q2022), w porównaniu 
do całego 2021 (8,5 mln PLN vs 2,1 mln PLN)

*dane w tys. PLN

6,6 mln PLN 

przychody ze sprzedaży 
produktów i usług w 1-3Q2022 

(3-krotność wartości 2021)

8,5 mln PLN

przychody ze sprzedaży 
ogółem 1-3Q2022 

(blisko 2-krotność wartości 
2021)

2 063 2 294

4 702

8 518

2019 2020 2021 1-3Q2022

Przychody ogółem

0 64

2 086

6 636

3%

44%

78%

2019 2020 2021 1-3Q2022

Przychody ze sprzedaży
komercyjnej
produktów i usług

Udział sprzedaży komercyjnej
produktów i usług
w przychodach ogółem
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3 666

786 901 938
2 653

Przychody
ze sprzedaży

produktów i usług

Dotacje
(refundacje

i zaliczki)

EBITDA skorygowana
o program

motywacyjny

Przepływy
z działalności
operacyjnej

Kwartalny
cashburn

3Q2022 3Q2021

6 636

3 042

-194

1 055

Przychody
ze sprzedaży

produktów i usług

Dotacje
(refundacje

i zaliczki)

EBITDA
skorygowana

o program
motywacyjny

Przepływy
z działalności
operacyjnej

1-3Q2022 1-3Q2021

WYNIKI FINANSOWE – PODSUMOWANIE 3Q I 1-3Q2022

*dane w tys. PLN

x52
r/r

+2,7
mln PLN r/r 

+2,0
mln PLN r/r 
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x31
r/r

+4,8
mln PLN r/r 

+4,2
mln PLN r/r 
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WYNIKI FINANSOWE – PODSUMOWANIE 3Q I 1-3Q2022

3Q2022 3Q2021 1-3Q2022 1-3Q2021

Przychody ogółem 3 732 504 8 518 1 252

Przychody ze sprzedaży produktów i usług 3 666 70 6 636 213

Dotacje (refundacje i zaliczki) 786 930 3 042 2 652

Koszty operacyjne 2 920 2 408 9 002 6 478

Program motywacyjny 0 0 1 149 1 149

EBITDA 901 -1 789 -1 343 -6 104

EBITDA skorygowana o program motywacyjny 901 -1 789 -194 -4 955

Przepływy pieniężne z dział. operacyjnej 938 -1 100 1 055 -3 153

CAPEX -707 -653 -1 664 -2 187

Kwartalny cashburn 2 653 2 293 - -

30.09.2022 30.06.2022

Stan środków na koniec okresu 3 337 3 465

• 52-krotny wzrost przychodów ze sprzedaży 
produktów i usług w 3Q2022 i 31-krotny w 1-3Q2022 -
m.in. wpływy środków z realizacji etapów projektów 
przemysłowych, w tym druga transza od Nano 
Dimension

• zmniejszenie udziału dotacji w przychodach ogółem 
przy efektywnym ich pozyskiwaniu i wzroście 
w wartościach bezwzględnych

• wyższe koszty operacyjne dostosowane do rosnącej 
skali działalności

• rozpoznanie kosztów programu motywacyjnego bez 
wpływu na sytuację finansową i majątkową 

• znacząca poprawa EBITDA w 1-3Q r/r (o +4,8 mln 
PLN) i pozytywna EBITDA w 3Q2022

• pierwszy w historii XTPL dodatni wynik netto w 3Q 
w wys. 0,6 mln PLN (+2,5 mln PLN r/r)

• dodatnie przepływy z dział. operacyjnej

*dane w tys. PLN
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6 636

3 042
700 311

4 580

409
857

1 664

9 002

3 337

01.01.2022 sprzedaż dotacje amortyzacja kapitał
obrotowy

koszt
sprzedanych
produktów

pozostałe
przepływy
operacyjne

przepływy
inwestycyjne

koszty
operacyjne

30.09.2022
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WYNIKI FINANSOWE - PRZEPŁYWY PIENIĘŻNE 

*dane w tys. PLN
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PODSUMOWANIE I PERSPEKTYWY
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XTPL to globalny gracz na szybkorosnącym rynku elektroniki drukowanej, z precyzyjną strategią rozwoju, interdyscyplinarnym zespołem ekspertów
i wsparciem stabilnych akcjonariuszy. Dostarcza globalnym partnerom najbardziej precyzyjną, platformową technologię druku na świecie, zapewniając
im przewagi konkurencyjne i technologiczne poprzez umożliwienie efektywnego wytwarzania nowoczesnych urządzeń nowych generacji.
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PODSUMOWANIE I PERSPEKTYWY

ORGANIZACJA
• globalny zasięg działalności

• nowoczesne podejście biznesowe dzięki interdyscyplinarnemu zespołowi z szeroką wiedzą 
i doświadczeniem – łącznie ponad 40 osób w Polsce i USA

•wsparcie i zaufanie znaczących inwestorów, w tym osoby zarządzające w akcjonariacie

RYNEK
• docieranie do wielu szybkorosnących branż rynku elektroniki drukowanej organicznej 

i elastycznej, który w 2025 ma wynieść 63,3 mld USD (CAGR 2020-2025: 9,0%), 
a w 2030 74,1 mld USD - wzrastająca liczba nowych zastosowań elektroniki drukowanej

TECHNOLOGIA
• rewolucja - umożliwienie wytwarzania złożonych i skomplikowanych urządzeń efektywnymi, 

tanimi, skalowalnymi i dotychczas niedostępnymi metodami

• unikalność – przełomowa i unikalna technologia UPD (Ultra-Precise Deposition) pokonuje 
kolejne bariery technologiczne i pozwala na uzyskanie nieosiągalnych dotychczas innymi 
metodami linii przewodzących (nawet 1 µm)

• platformowość - zastosowanie w wielu istniejących sektorach elektroniki drukowanej  

• IP systematycznie zabezpieczane poprzez poszerzanie chmury patentowej: 
4 patenty, 23 trwające procesy zgłoszenioweKOMERCJALIZACJA

• spójna strategia komercjalizacji - sprzedaż gotowych produktów rozwiązań technologicznych 
(DPS, nanotusze) i projekty wdrożeń przemysłowych 

• 9 ewaluacji technologii z międzynarodowymi partnerami przemysłowymi - przejście do 4. etapu 
w celu dostarczenia modułu XTPL do integracji przemysłowej dla Partnera z Tajwanu, realizacja 
3. etapu fazy technologicznej z Nano Dimension

FINANSE
• 3Q2022 najlepszym kwartałem w historii XTPL: 3,7 mln PLN sprzedaży komercyjnej i ponad 

53-krotny wzrost r/r, 1 mln PLN przepływów z dział. operacyjnej - pozytywna zmiana 
o +2 mln PLN r/r, oraz pozytywny wynik netto

• sprzedaż produktów w 1-3Q2022 (6,6 mln PLN) ponad 3-krotnie wyższa niż w całym 2021

• bezpieczny poziom gotówki, zabezpieczenie płynności finansowej i zdolność pozyskiwania dotacji 
(wsparcie NCBR, program HORIZON)

STRATEGIA
• precyzyjnie zdefiniowana strategia rozwoju, w tym, w zakresie: technologii i R&D, 

komercjalizacji modułu do wdrożeń przemysłowych u globalnych graczy, urządzeń Delta 
Printing System i nanotuszów - zdywersyfikowany model biznesowy



XTPL S.A.
Stabłowicka 147
54-066 Wrocław, Poland
xtpl.com

Kontakt dla inwestorów:
investors@xtpl.com

DZIĘKUJEMY

https://www.facebook.com/xtplofficial
https://www.linkedin.com/company/xtpl/posts/?feedView=all&viewAsMember=true
https://twitter.com/XTPL_nanoprint
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ZASTRZEŻENIE PRAWNE

Niniejsza prezentacja została przygotowana przez XTPL S.A. („Spółka”) wyłącznie w celu przedstawienia jej działalności biznesowej.

Prezentacja:

• zawiera wybrane informacje i nie stanowi wyczerpującego opisu działalności Spółki ani jej analizy finansowej;

• nie może być traktowana i nie jest prognozą ani szacunkiem dotyczącym działalności Spółki lub jej wyników finansowych;

• nie może być traktowane jako wyraźna lub dorozumiana gwarancja dokładności czy kompletności informacji w niej zawartych udzielona przez Spółkę lub

członków jej zarządu, a Spółka i członkowie jej zarządu nie mogą ani nie będą mogli zostać pociągnięci do odpowiedzialności w związku z informacjami

przedstawionymi w prezentacji;

• może zawierać przewidywania dotyczące przyszłości, których nie należy traktować jako jakichkolwiek gwarancji dotyczących wyników finansowych.

Spółka i jej przedstawiciele nie mają obowiązku udzielania dalszych informacji, aktualizowania czy poprawiania dokumentu po jego prezentacji.

Jakiekolwiek kopiowanie, rozpowszechnianie lub powielanie tej prezentacji wymaga zgody Spółki. Osoby, które chcą podjąć takie działania w innych jurysdykcjach,

muszą postępować zgodnie z właściwymi przepisami prawa, które mogą dodatkowo ograniczać te działania.

Niniejsza prezentacja nie może być traktowana jako zachęta, zaproszenie czy oferta jakiegokolwiek rodzaju, dokonywana przez Spółkę lub jej przedstawicieli, do

kupna lub sprzedaży jakichkolwiek papierów wartościowych Spółki lub powiązanych z nimi instrumentów finansowych, ani któregokolwiek z aktywów, biznesu lub

przedsięwzięcia Spółki opisanych w prezentacji.

Odbiorcy nie mogą traktować tej prezentacji jako porady dotyczącej prawa, podatków, rachunkowości, inwestowania, ani porady dotyczącej jakiegokolwiek

instrumentu finansowego.

Prezentacja nie stanowi rekomendacji inwestycyjnej.


