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[bookmark: _Hlk10024260]XTPL konsekwentnie realizuje kolejne etapy na drodze do komercjalizacji
(podsumowanie istotnych wydarzeń w H1 2019)

· Rozbudowa portfolio aktywnych prospektów sprzedażowych z sektora wyświetlaczy 
· Przyjęcie modelu licencyjnego komercjalizacji technologii spółki do zastosowania w naprawie defektów
· Rozpoczęcie III fazy projektu proof of concept dla amerykańskiego producenta z branży inteligentnego szkła 
· Przyspieszenie w zakresie ochrony własności intelektualnej (4 nowe międzynarodowe wnioski złożone w H1 2019) oraz plany istotnego zwiększenia chmury patentowej do końca 2020 (26 nowych wniosków); 
· Przeprowadzenie prywatnej emisji na ponad 10 mln zł;
· Uchwalenie nowego programu motywacyjnego dla kluczowej kadry spółki;
· Przychody z dotacji w H1 2019 na poziomie 1,6 mln zł (wzrost o 33% wobec H1 2018) 
· Wynik netto na poziomie -15,9 mln zł, zdarzenie o charakterze jednorazowym w wysokości 11,6 mln zł (rozpoznanie kosztu rozliczenia programu motywacyjnego opartego na akcjach, operacja o charakterze bezgotówkowym, bez wpływu na wartość aktywów, kapitały własne oraz rozwodnienie dotychczasowych akcjonariuszy)
· Koszty operacyjne pod kontrolą na poziomie 6,7 mln zł (z wyłączeniem zdarzenia o charakterze jednorazowym)

POSTĘPY W KOMERCJALIZACJI
W pierwszym półroczu 2019 r. XTPL koncentrowało się przede wszystkim na komercjalizacji swojej technologii w dwóch pierwszych polach aplikacyjnych. Spółka poinformowała niedawno o przyjęciu licencjonowania jako modelu biznesowego dla wdrożeń technologii nanodruku na rynku wyświetlaczy do zastosowania w naprawie defektów (ang. open defect repair). Model licencyjny jest dla XTPL atrakcyjny i preferuje go większość potencjalnych klientów, którzy wyrazili zainteresowanie zakupem rozwiązania oferowanego przez spółkę. Podmioty te odbyły już wizyty referencyjne w laboratoriach XTPL lub zgłosiły do nich gotowość w najbliższym czasie.
- Rozwiązanie XTPL ma umożliwić podniesienie wydajności nowoczesnych linii produkcyjnych w sektorze wyświetlaczy, wzbudza zatem duże zainteresowanie producentów z tej branży. Zadbaliśmy tu o najwyższy poziom ochrony własności intelektualnej, co ma zagwarantować spółce bezpieczną komercjalizację i odpowiednią pozycję negocjacyjną przed podpisaniem umów licencyjnych - tłumaczy dr Filip Granek, prezes XTPL.
Równolegle spółka realizuje III fazę zaawansowanego projektu typu proof of concept dla wiodącego amerykańskiego producenta z branży inteligentnego szkła (smart glass). Wdrożenie rozwiązania XTPL ma docelowo pozwolić na znaczącą poprawę cech użytkowych produktów partnera i otworzyć dla niego nowe segmenty rynkowe. Sukces technologiczny projektu leży zatem w interesie obu podmiotów. Potwierdzenie przez obecnie prowadzone testy skuteczności technologii XTPL może zaowocować wspólnym opracowaniem rozwiązań produkcyjnych w oparciu o know-how i własność intelektualną spółki na bazie np. umowy Joint Development Agreement - JDA. 
[bookmark: _GoBack]ZNACZENIE OCHRONY PATENTOWEJ
Najważniejszym aktywem XTPL jest obecne własność intelektualna, której ochrona jest jednym z priorytetów spółki. Dla firm działających w obszarze tzw. deep tech własność intelektualna jest produktem i stanowi o pozycji na rynku.
- Globalne rozwiązanie XTPL jest systematycznie zabezpieczane poprzez poszerzanie chmury patentowej. Finansowanie działań w tym zakresie było jednym z głównych celów przeprowadzonej  w lipcu br. emisji akcji XTPL, dzięki której konto spółki zasiliło ponad 10 mln zł. W ostatnich kwartałach wzmocniliśmy nasz zespół inżynierów, co przełożyło się na istotny postęp prac związanych z rozwojem technologicznym. To pozwoliło na przyspieszenie działań w zakresie dalszej ochrony naszej własności intelektualnej. Do końca 2020 r. planujemy prawie 3-krotny wzrost liczby złożonych wniosków patentowych, a jest to jedynie początek budowania portfolio własności intelektualnej spółki w ramach różnych pól aplikacyjnych - podkreśla dr Filip Granek.

WPŁYW KADR NA TEMPO WDROŻEŃ
Rozwój twardych technologii, zwłaszcza platformowych, które tak jak rozwiązanie XTPL znajdują zastosowanie w wielu sektorach przemysłu, wymaga zaangażowania interdyscyplinarnego zespołu światowej klasy inżynierów.
- XTPL znajduje się w ciekawym momencie dla spółki technologicznej. Udowodniło już słuszność swojej koncepcji, ale potrzebuje czasu i dodatkowych zasobów na jej udoskonalenie i doprowadzenie do takiego poziomu, by koncepcja ta mogła znaleźć komercyjne zastosowanie u różnych klientów i partnerów. Zasadniczo nie ma już wątpliwości co do wykonalności technicznej – teraz główną kwestią jest wdrożenie. W tym celu konieczne jest pozyskanie inżynierów o odpowiednich kompetencjach w tym zakresie – wyjaśnia Harold Hughes wieloletni CFO Intela i prezes Rambus Inc., a także obecny członek zarządu amerykańskiej spółki zależnej XTPL Inc.  
Aby przyciągnąć do zespołu talenty i doświadczonych inżynierów z unikatowymi kompetencjami, XTPL, na wzór firm technologicznych z Doliny Krzemowej, wdrożyło program motywacyjny dla kluczowej kadry spółki. Jego najnowsze wydanie zostało uchwalone przez akcjonariuszy w kwietniu br. Filarami programu są opcje na akcje (z ceną wykonania na poziomie 165 zł), stanowiące maksymalnie 10 proc. kapitału spółki oraz istniejące już akcje XTPL. 
Jednym z ekspertów, który dołączył do zespołu XTPL w drugim kwartale 2019 r. jest Hiroshi Menjo. Japończyk od ponad 30 lat rozwija spółki technologiczne w Japonii i Dolinie Krzemowej. Wspierał m.in. największych japońskich graczy z rynku elektroniki użytkowej, IT oraz mediów. Pomagał także startupom technologicznym w Ameryce Północnej w opracowywaniu i wdrażaniu japońskich strategii wejścia, a także w realizowaniu strategicznych sojuszy z japońskimi firmami. W XTPL ma za zadanie m.in. przyspieszyć komercjalizację rozwiązań spółki w Azji Wschodniej.
- Na technologię komercjalizowaną przez XTPL czekają producenci zaawansowanej elektroniki na całym świecie. Pierwsza firma, która wdroży to rozwiązanie w tym segmencie, może przejąć cały rynek. XTPL wykonało świetną robotę, rozwijając technologię i pokazując potencjał na to, aby stać się globalnym graczem – uważa Hiroshi Menjo.
FINANSE POD KONTROLĄ
Przychody spółki z dotacji wyniosły w pierwszym półroczu 2019 r. 1,6 mln zł. Oznacza to wzrost o 33% wobec analogicznego okresu 2018 r. i jest zgodne z planami współfinansowania kosztów rozwoju technologii środkami publicznymi. W związku z koniecznością rozliczenia dotychczas obowiązującego programu motywującego dla kluczowej kadry, spółka rozpoznała koszty tej operacji i w efekcie wynik netto XTPL w pierwszym półroczu 2019 został obciążony kwotą 11,5 mln zł. 
- Jest to zdarzenie o charakterze jednorazowym, bezgotówkowym, bez wpływu na wartość aktywów i kapitały własne. Nie ma ono również wpływu na rozwodnienie dotychczasowych akcjonariuszy, ponieważ rozliczenie zostało dokonane w oparciu o akcje serii L, które zostały wyemitowane z przeznaczeniem wyłącznie na program motywacyjny w pierwszym półroczu 2017 r. – wyjaśnia Maciej Adamczyk, członek zarządu XTPL
Koszty operacyjne spółki są pod kontrolą i z wyłączeniem zdarzenia o charakterze jednorazowym wyniosły 6,7 mln zł. Wzrost rok do roku jest spowodowany głównie liczbą składanych międzynarodowych wniosków patentowych, rozbudową struktur rozwoju biznesu w Polsce i Stanach Zjednoczonych oraz wzmocnieniem zespołu technologicznego, koniecznym dla uzyskania znaczących postępów prac w zakresie przygotowania technologii spółki do przemysłowego wdrożenia. 

XTPL  to najbardziej precyzyjna technologia druku na świecie, mająca zastosowanie w szybko rosnącym rynku elektroniki. Metoda XTPL jest unikatowa ze względu na połączenie kilku cech: jest to metoda addytywna – pozwalająca na znaczne oszczędności czasu oraz materiału, umożliwiająca wykorzystanie zalet druku – takich jak skalowalność, efektywność kosztowa, prostota i szybkość – do produkcji zaawansowanych urządzeń dzięki niespotykanej dotąd precyzji (rozmiar struktur 1-8 mikrometrów) oraz bez konieczności użycia pola elektrycznego. Obecnie spółka koncentruje się na komercjalizacji technologii w dwóch polach aplikacyjnych. Pierwszym są wyświetlacze – tu XTPL zamierza najpierw zaoferować technologię naprawy defektów (ang. open defect repair) struktur przewodzących odpowiedzialnych między innymi za występowanie tzw. martwych pikseli, powstających w matrycach wysokorozdzielczych wyświetlaczy jeszcze na etapie produkcji. W kolejnych krokach spółka planuje dostarczyć tej branży rozwiązania umożliwiające znaczące podniesienie rozdzielczości nowej klasy wyświetlaczy oraz pozwalające na wytwarzanie wyświetlaczy na giętkich podłożach. Drugim potencjalnym polem aplikacyjnym dla XTPL jest rynek inteligentnego szkła (ang. smart glass). W dalszej perspektywie XTPL zamierza rozwijać swoje platformowe rozwiązanie dla kolejnych segmentów rynku. Technologia spółki może zostać wdrożona w branży półprzewodników, jako poszukiwana przez rynek alternatywa dla fotolitografii, a także m.in. ułatwić produkcję innowacyjnych zabezpieczeń antypodróbkowych, zaawansowanych płytek PCB, funkcjonalnych i efektywnych biosensorów, czy paneli fotowoltaicznych o zwiększonej wydajności. Postęp technologiczny, w którym istotną rolę ma odegrać XTPL, polega na umożliwieniu produkcji złożonych i skomplikowanych urządzeń elektronicznych za pomocą efektywnych kosztowo i skalowalnych metod druku. Więcej na xtpl.com.


XTPL S.A.
Stabłowicka 147, 54-066 Wrocław, Poland
xtpl.com
Dodatkowych 
informacji udzielają:

Mariusz Orłowski | hagen comm
+48 513 065 784 | mariusz@hagen.pl

Marta Jankiewicz | XTPL S.A.
+48 664 423 948 | marta.jankiewicz@xtpl.com


image1.jpg
KOMUNIKAT PRASOWY x 1 9 L

shaping global nanofuture




